ACTIVIDADES CLAVE

Las actividades y procesos claves que deben de llevarse a cabo para que los usuarios
puedan encontrar perfiles afines a sus intereses, son las siguientes:

- Investigacion y desarrollo: Debemos de investigar antes de la creacion de
Meetthem si hay alguna aplicacion que ya haga la funcidon que nosotros hemos
pensado que se llevard a cabo en esta, si fuese asi habria que desarrollar una
forma diferente de llevar a cabo la app. Posteriormente se deben de investigar y
llevar a cabo la forma de mejorar nuestra aplicacion, esto se debera de llevar a
cabo a través de las diferentes actualizaciones que se instalaran.

- Produccion: Después de la investigacion de si hay alguna app que haga la misma
funcién que nosotros teniamos pensado y comprobar que no es asi, se debera de
llevar a cabo la aplicacion y todo lo relacionado con esta.

- Marketing: Se llevard a cabo la aplicacion y se introducira en el mercado, con
esto los usuarios podran instalarse la app y poder tener disposicion de ella en el
dia a dia.

- Ventas y servicios al cliente: Las ventas son directamente proporcionales a los
usuarios que han descargado nuestra aplicacion, es por ello que cuantas mas
descargas tengamos mayor sera nuestro beneficio. Los servicios al cliente son el
poder encontrar a alguien afin a cada usuario.

SOCIOS CLAVE

Nuestros socios y agentes claves serian los locales y garitos que albergarian las fiestas a
parte de los clientes a los que iria dirigido nuestro producto.

El rol de los locales seria albergar y organizar el evento y proporcionar los servicios
oportunos de cara a los individuos interesados en ¢él. Nuestro rol seria el proporcionar
una aplicacion para poner en contacto y conocimiento de las personas los diferentes
locales y eventos proximos y disponibles en funcidon de las preferencias del consumidor.
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