FUENTES DE INGRESOS

1. De donde vais a obtener los ingresos

Las fuentes de ingresos de una empresa son todas aquellas formas o estrategias para
obtener ingresos a partir de los clientes. Nuestra empresa SOS va a depender de los
siguientes métodos:

e Venta de activos

En nuestra marca vamos a lanzar una coleccién de moda y complementos realizados con
telas recicladas, plasticos reciclados...dandoles una segunda vida:

Nuestros precios estan basados en el conjunto de varios factores productivos, como la
mano de obray el precio de los factores productivos, todo esto contando con un beneficio
del 40% sobre el capital total obtenido.

Camiseta basica 27'95
Camiseta disefio 34’95
Camiseta oversize 34’95
Camisetas tirantes 24’95
Sobrecamisa 44’95
Top 24’95
Hoodie 39’95
Sudadera sin capucha 44’95
Chaqueta 49’95
Pantalones cortos 39’95
Cazadora vaquera 59’95
Gorras 19°95/24’95
Bragas/Bufanda 24’95
Tote bags 19’95




e Alquiler de salas y uso de redes sociales

SOS dispondra de una tienda fisica para satisfacer la cercania a los clientes, la cual hara
gue nuestros clientes tengan mas cercania a la hora de conocer nuestros productos y
nuestra nueva marca. En la tienda fisica no hara falta envio ya que se realizara el
intercambio de forma directa. A través de cualquier tipo de transferencia o efectivo. Como
mas desee el cliente. La tienda fisica se localiza en Valladolid en la C. L6pez Gémez, 20,

47002 Valladolid.
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Tras realizar un estudio de la poblacién y el ambiente donde vamos a localizar nuestro local,
determinamos que es un buen lugar ya que:

Dispone de una buena ubicacion.
La buena red de carreteras y sus condiciones.
La cercania de la demanda, ya que nos situamos en el centro de la ciudad.

La cercania a locales que tienen buena demanda.
Es una de las zonas mas baratas del centro.

Para mejorar la proximidad al cliente dejaremos a su disposicion nuestra cuenta de
Instagram @S _O_S donde les mostraremos diariamente todos los nuevos productos, los
descuentos que ofreceremos, al igual que toda la informacion adicional que ellos necesiten.

Ademas, dispondremos de una pagina web www.S.0O.S.com ,en la cual, los clientes podran
realizar pedidos de forma directa y efectiva. Los pedidos llegaran de forma directa a la
direccion que hayan adjuntado anteriormente. Mejorando la proximidad a nuestros clientes.
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http://www.s.o.s.com/

e Medios de pago
En nuestra empresa aceptamos el pago mediante los siguientes métodos:

-Pago en efectivo.

-Pago con tarjeta de crédito/débito. (— E)
-Pago mediante el teléfono mavil, presencialmente, (PayPal, r—
-0

Bizum). \‘\

-En la tienda online vamos a permitir ademas el pago con 2=

tarjeta de crédito o mediante cuenta de PayPal. 'ﬁ
-El pago tendra una financiacion a 8 meses para grandes VISA KK
compras.

-También podran disponer del pago contra reembolso.

e Ofertas y promociones:

Dependiendo de la época del afio tendremos diferentes
ofertas, descuentos y promociones a nuestros clientes:

En las semanas de rebajas y mayor nimero
de demanda haremos hasta un 30% de
descuento en todas las prendas, y durante la
semana de apertura.

En el Black Friday haremos hasta un 20%
de descuento en todas nuestras prendas.

Ademas, los primeros lunes de cada mes
realizaremos a través de nuestra pagina web y
cuenta de Instagram varios sorteos y
regalaremos varias tarjetas regalo.

e Dar cursos y charlas

SOS dar& una serie de charlas (tanto presenciales y online) mensuales para mostrar al
publico las nuevas novedades de nuestras prendas y las ofertas. A través de nuestro
Instagram todos los domingos (en forma de directo), también repartiremos panfletos por las
cercanias de nuestros locales para que nuestras novedades lleguen a todo tipo de clientela.

e Publicidad



Como ya hemos hablado usaremos folletos que muestran las ofertas y novedades, pero
ademds nos mostraremos a través de anuncios de Internet en paginas del sector o en
revistas medioambientales...

Nuestro lema/eslogan en SOS es “SOS al mundo” para que a través de €l nuestros
clientes se sientan identificados con nuestra marca.

e Posibles ideas de disefos:

SOLO HOY

BLACK

FRIDAY

PASATE POR NUESTRA TIENDA EL
26 DE NOVIEMBRE

PARA OBTENER UN 20% DE
DESCUENTO EN CASI TODO.

CONSIGUE UNA CREMA HIDRATANTE DE 20 ML
FPS GRATIS POR UNA COMPRA MINIMA DE 50€

NOS VEMOS EN LA S.0.8




