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10.- ESTRUCTURA DE COSTES 

 
Respecto al plan económico financiero, establecemos una reserva del 20% de 

los beneficios obtenidos. 
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(Q� ODV� LQYHUVLRQHV�� HVWDEOHFHPRV� ����¼� HQ� PDTXLQDULD� �UHIRUPDV��

funcionamiento de local, calefacción, sLVWHPDV�GH�GLVWULEXFLyQ������¼�HQ�HTXLSR�

GH� SURFHVR� GH� LQIRUPDFLyQ� �SDQWDOOD�� RUGHQDGRU�� ZLIL«��� ����¼� HQ� FXUVRV� GH�

DSUHQGL]DMH� GH� LQWHUFDPELR� \� PHMRUD� GH� FDSDFLGDGHV�� ���¼� HQ� OD� DSOLFDFLyQ�

%RRNV\����¼�PHQVXDOHV�� 
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$SRUWDPRV������¼�SDUD�HO�SUR\HFWR��\�XQ�SUpVWDPR�GH������¼� 

 
5HVSHFWR� D� YHQWDV� H� LQJUHVRV�� SUHYHHPRV� XQ� JDVWR� GH� ����¼� DQXDOHV� HQ�

SURGXFWRV� �FHUDV�� ODFDV��SROYRV��JHO�GH�DIHLWDGR�� FKDPS~«�HWF��� \������¼�HQ�
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VHUYLFLRV��FRUWHV�GH�SHOR��EDUED«���HVSHUDPRV�XQRV����FOLHQWHV�GH�PHGLD�GLDULRV�

de lunes D� YLHUQHV�� XQRV� ���¼� GLDULRV�� ���¼� VHPDQDOHV�� ����¼�PHQVXDOHV� \�

�����¼�DQXDOHV� 

 
(Q� WRWDO� SUHYHHPRV� XQD� FRPSUD� DQXDO� GH����PiTXLQDV� �����¼�� GH� UHFDPELR�

anual, y el primer año haremos una compra de sillas, sillones en sala de espera, 

dos televisores, datáfRQR��FDMD�GH�FDPELR«�OR�TXH�QRV�GD�XQ�JDVWR�RULHQWDWLYR�

GH�����¼��TXH�GLYLGR�HQ�XQRV���DxRV�GH�XVR�SDUD�VX�UHFDPELR�QRV�GD�����¼� 

/RV�VXPLQLVWURV�FDOFXODPRV�XQRV����¼�GH�ORJtVWLFD�PHQVXDOHV������¼�DQXDOHV� 

Respecto a gastos de establecimiento podemos desglRVDUOR� HQ� ���¼� GH� OX]�

PHQVXDO�� ��¼� GH� DJXD�� \� ��¼�� OR� TXH� QRV� GD� XQ� WRWDO� GH� ���¼�PHQVXDOHV�� \�

PXOWLSOLFDGR�SRU�����XQRV�����¼� 
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(Q�VXHOGRV�\�VDODULRV�GHO�SHUVRQDO�HVWDEOHFHPRV�����¼�DQXDOHV�� OR�TXH�GD�XQ�

UHGRQGHR�GH������¼�DQXDOHV��WHQLHQGR�HQ�cuenta picos de asistencia por parte 

de los clientes. 
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11.- VALORACIÓN GLOBAL 

Todos los participantes del proyecto nos encontramos ante nuestro primer plan 

de empresa. Tras dedicarle meses de estudio y trabajo, la previsión económico 

financiera parece ser rentable. Tenemos la ilusión y las ganas de dar el paso y 

llevarlo a la realidad, teniendo en cuenta la posibilidad que no funcione, y tratar 

de buscar puntos a mejorar y alguna alternativa para el siguiente intento. 

Queremos que sea nuestra fuente principal de ingresos, por lo que la dedicación 

será a tiempo completo, y el contar con personal con condiciones similares para 

llevarlo a cabo es un punto a favor. Una vez conocida la evolución de la empresa 

con el paso del tiempo, no descartamos el continuar avanzando, renovando y 

mejorando puntos que consideremos para aumentar los beneficios. La idea es 

mejorar en un futuro. Añadir que nuestro proyecto soluciona un problema de 

exceso y sobrecarga de clientela para las demás empresas de barberías de la 

zona, por lo que creemos que es una gran oportunidad y buen momento para 

comenzar a realizarlo. 


