10.- ESTRUCTURA DE COSTES

I Nombre de la empresa | |3M'S I
[ Tipo de empresa | [Servicios |
[ Actividad | I Barberia I
I Direccion | I Av. Astorgandd I
[ Poblacion | [LaVirgen del Camino, Ledn |
|  Fecha inicio actividad ddimmiaaaa | I 201212022 I
| Tipo medio de VA | 21,007J | RBeserva s! beneficios [ g0.00VJ
Tipo medio retencién a empleados 15,002 Dias de cobro siventas
Porcentaje Impuesto 27,00 Dias de pago

Niotas § oomentarias: |

Respecto al plan econdmico financiero, establecemos una reserva del 20% de

los beneficios obtenidos.
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E3
INVERSIONES madin | ABCS ARcs ARcd Aics ARcE
fmociinadt Masanisl
Famanos
L oSt oionses 102
AstalonNSs ¢ MAENIIS 4.000,00
Llamantos oa ranspors
Eaqenion process o svorm]  25% 500,00
Lo dnmowilizadto madariall 20 12.000,00
Total inmovilizado material 16.500,00 0,00 0,00 0,00 0,00
fmouiacts fkanagdia
dashizaciin v asamold 3.000,00
Flatanhas, fcanoiasvman]  10% .
Aofiraoines iformaticgs|  25% 600,00
Lhanachos o raspaso
Fianzas 4.600,00
Total inmovilizado intangible .200,00 0,00 0,00 0,00 0,00
Inversiones financievas |
Amonzacion mowlkzad Matanial 2.525,00 2.525,00 2.525,00 2.525,00 2.400,00
Amonzaciin mowlkzads ftangibia 150,00 150,00 150,00 150,00 0,00
Fianzas v Papdatos [ 1400,00] I |
En las inversiones, establecemos 4000€ en maquinaria (reformas,

funcionamiento de local, calefaccion, sistemas de distribucion), 500€ en equipo

de proceso de informacion (pantalla, ordenador, wifi...), 3000€ en cursos de

aprendizaje de intercambio y mejora de capacidades, 600€ en la aplicacién

Booksy (50€ mensuales).
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FINANCIACION Asiol Asio2? Afios Aot Afios

FINANCIACION PROPIA
_Aportaciones dinerarias 45.000,00
Subvenciones no reintegrables 3.000,00

Subvenciones a la iversion

FINANCIACION AJENA |

Prestamos Bancarios Largo Plazo

Cuaniia del presiamo 30.000,00 [
Tioo de interes %o 7,50%

Plago en aiios 8

Prestamos Bancarios Corto Plazo

Cuaniia del presiamo

Tioo de interes %o

Plago en meses

I Gastos financieros | 2..."50,00' 203461 | 1.803,07 | LSS—LL'l 128660

Aportamos 45000€ para el proyecto, y un préstamo de 30000€.

VENTAS - INGRESOS Aol Ario2 Arnio3 Ario4 Anos
Ropa
Productos 240000
Senvcios 36.000,00
Total ventas 38.400,00T 0,00 0,00 0,00 0,00

Otros Ingresos

Oiros Ingresos de excolotacion

Ingresos financieros

Ingresos excepcionales

Ingpuitacion de Subvenciones Inversion 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
TOTAL INGRESOS | 38.400,00| 0,00| 0,00| 0,00| 0,00

Respecto a ventas e ingresos, preveemos un gasto de 2400€ anuales en
productos (ceras, lacas, polvos, gel de afeitado, champu... etc.) y 36000€ en
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servicios (cortes de pelo, barba...), esperamos unos 15 clientes de media diarios
de lunes a viernes, unos 150€ diarios, 750€ semanales, 3000€ mensuales y
36000€ anuales.

COMPRAS Arct ARcl Arcd Aics ArcE

Fregievas 1.700,00
ABquainaria & INVES fars e SErv 3.600,00

Total compras 5.300.00 0.00 0.00 0.00 0.00

Servicios exteriores
Aerandamanios
Foo3ra083n v £ onsenaesin
Sanenios Fhodasionades
Fransporas
Frimas ofa Saguros
Sty Haneanos v sinianss
Frabiioadad v Fromosiin
Seaminsiros 4.300,00
e S R SRS
Tbestos |
LSastos astadblasimianis 3.200,00
L 828nd3s  IIS ST IrOS
Loy Hastos
Total servicios exteriore{8.000,00 0.00 0.00 0,00 0,00

| S35ty avseoeionatas | I I I | |

En total preveemos una compra anual de 20 maquinas (2000€) de recambio
anual, y el primer afio haremos una compra de sillas, sillones en sala de espera,
dos televisores, datafono, caja de cambio... lo que nos da un gasto orientativo
de 8000€, que divido en unos 5 afios de uso para su recambio nos da 1600€.
Los suministros calculamos unos 400€ de logistica mensuales, 4800€ anuales.
Respecto a gastos de establecimiento podemos desglosarlo en 150€ de luz
mensual, 30€ de agua, y 35€, lo que nos da un total de 215€ mensuales, y
multiplicado por 12, unos 2580¢€.
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Sueldos y Salarios 58.000,00
Seguridad Social 700,00
|Otrw gastos de personal | | | | | |
|Gastos de personal | 58.700,00| 0,00| 0,00| 0,00| 0,00|

En sueldos y salarios del personal establecemos 1600€ anuales, lo que da un
redondeo de 58000€ anuales, teniendo en cuenta picos de asistencia por parte

de los clientes.
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11.- VALORACION GLOBAL

Todos los participantes del proyecto nos encontramos ante nuestro primer plan
de empresa. Tras dedicarle meses de estudio y trabajo, la prevision econdémico
financiera parece ser rentable. Tenemos la ilusion y las ganas de dar el paso y
llevarlo a la realidad, teniendo en cuenta la posibilidad que no funcione, y tratar
de buscar puntos a mejorar y alguna alternativa para el siguiente intento.
Queremos que sea nuestra fuente principal de ingresos, por lo que la dedicacion
sera a tiempo completo, y el contar con personal con condiciones similares para
llevarlo a cabo es un punto a favor. Una vez conocida la evolucién de la empresa
con el paso del tiempo, no descartamos el continuar avanzando, renovando y
mejorando puntos que consideremos para aumentar los beneficios. La idea es
mejorar en un futuro. AAadir que nuestro proyecto soluciona un problema de
exceso Yy sobrecarga de clientela para las demas empresas de barberias de la
zona, por lo que creemos que es una gran oportunidad y buen momento para

comenzar a realizarlo.
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