Canales

El canal de distribucion ira desde los mayoristas, pasara por nuestra empresa
que somos los minoristas, dentro de los mayoristas y productores se
encontraran los invernaderos, proveedores de herramientas, de sistemas ,
etc.

Finalmente estos productos adquiridos estaran a disposiciéon de los
consumidores finales, es decir, los clientes a través de nuestra tienda.

El canal de venta contara con una tienda fisica y ademas se ofrecera nuestro
servicio a los ayuntamientos y urbanizaciones.

El canal de venta indirecto a través de internet contara con una tienda online
en la que tendremos todos los productos como nos sean posibles, y en ella
ademas se podran registrar las personas que ya tengan una vinculacion con
la empresa las cuales tendran algunas ventajas (como descuentos,
asesoramiento a través de guias y algun curso...).

Un canal de comunicacién sera el correo electronico que este puede ayudar a
que los agricultores tengan mas facil la comunicacién con la empresa, otro
canal seria el teléfono (incluyendo Whatsapp) con el cual tendremos mas
cercania con los clientes y por ultimo las redes sociales para conectar con
mas clientes y darnos a conocer.
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