1. SEGMENTOS DE CLIENTE

Nuestro proyecto se va a basar en la bUsqueda de mercados a nivel global.

Mercados en diferentes localizaciones, lugares himedos y cercanos al
Ecuador, como por ejemplo Brasil, Colombia, Ecuador, Marruecos, Singapur,
Tailandia, Arabia Saudi, Nigeria y Etiopia... entre otros.

Denfro de los paises citados debemos buscar los clientes principales. Estos
deben de ser empresas que se dediquen al tratamiento de agua de distintas
poblaciones.

Es decir, buscar empresas que se dedican al tratamiento de las aguas
residuales y a tratar las de los rios y potabilizarlas.

Asi como las empresas de servicios o de industrias de trasforman materias
primas en otros productos, servicios de proteccién civil, sanidad y el ejército
para situaciones de desastre naturales, guerras y crisis humanitarias.

Nuestros clientes finales son los distribuidores los cuales entregan el producto
a las diferentes empresas o particulares.

Las necesidades de éstos (empresas y particulares) es el agua potable ya que
donde se encuentran, dicha agua, es un recurso dificil de obtener.

Los segmentos a los cuales nos podemos dirigir pueden ser, construccion de
viviendas, centros sociales y sanitarios, centros de ensenanza, industria
farmacéutica, cosmética y alimentacion.
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