
 

8. Socios clave 

 

Los proveedores con los que contactemos para obtener su material y que patrocinemos en 

las charlas son necesarios para lograr una pequeña fuente de ingresos y/o un descuento 

en el producto cuando lo vendamos a los centros de formación sanitaria. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


