The winner engine

Canales:
Canal de ventas:
Buscaremos un socio que sea distribuidor en farmacias, que abastecerd a las

farmacias, donde se podran comprar las pastillas, ademas este socio se llevard parte del

beneficio (margen).
Canal de relacion con los clientes:

Todos los clientes podrdn acceder a la pagina web dénde podrdn consultar cualquier
tipo de informacién sobre las pastillas, cdmo y con qué frecuencia administrarlas. Los

comentarios de los clientes seran respondidos lo antes posible.

Con el fin de dar a conocer nuestro producto a los servicios médicos, se incluira
informacién sobre estas pastillas en revistas cientificas destinadas a médicos. Ademas, se

mandara informacién del producto a los diferentes hospitales de Espaiia.

También habrd un teléfono disponible las 24 horas del dia donde también se podra

consultar informacién.
Canales de comunicacion:

También habra anuncios en televisién sobre nuestras pastillas. Esta no sera nuestra
Unica forma de dar a conocer el producto ya que también aparecera en revistas cientificas,

médicas y farmacéuticas.
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