


PRESENTACIÓN DEL PROYECTO 

Nuestro proyecto se va a basar en la búsqueda de mercados a nivel global. Mercados 

en diferentes sitios, lugares húmedos y cercanos al Ecuador. Ejemplo Brasil, Colombia 

Ecuador, marruecos Singapur, Tailandia arabia saudí, Nigeria y Etiopía entre otros. 

 Podemos pensar que estos países a ser más desconocidos no tienen capacidad de 

comprar. Por poner un ejemplo, economías como Nigeria  con 180 millones con un PIB 

6351 dólares   con el número 23 en el mundo   es un  mercados dinámicos  por sus 

capacidad de compra del estado  y empresas los nacionales  e internacionales. 

 

Dentro de los países citados  debemos buscar los clientes principales, estos deben der 

ser empresas que se dediquen al tratamiento  de agua de distintas poblaciones. 

Es decir  buscar empresas que se dedican al tratamiento de las aguas residuales y a 

tratar las de los ríos  y potabilizarlas. 

Así como  las empresas de servicios o de industrias de trasforman materias primas en 

otros productos, servicios de protección civil, sanidad y el ejército para situaciones de 

desastre naturales, guerras y crisis humanitarias. 

 Para realizar este proyecto hemos contactado con una empresa de ingeniería 

tecnología que se encuentra en Lucena Córdoba. Es una empresa que está constituida 

desde 2008. 

 Hemos hablado con la empresa y hemos llegado a unos acuerdos mercantiles para 

poder realizar este proyecto. 

Para entender este proyecto a nivel de una forma más sencilla: 

 Se realizará  con tecnología de generación atmosférica de agua. Máquinas que hacen 

una réplica  del proceso natural de la lluvia condensa al agua de la humedad del aire y 

la convierten en agua potable a través de unos circuitos de la máquina patentados por 

esta empresa. Utiliza tecnología de refrigeración y solo necesita una fuente de energía  

eólica , solar ,eléctrico, o un grupo electrógeno.. 

La diferencia de estas máquinas con otras a nivel mundial es la capacidad de poder 

replicar los climas de calor y humedad  en todo el mundo y saber cuánto pueden 

producir para cada cliente en su país. 
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Estos generadores producen agua potable de alta calidad, aun bajo coste y de una 

manera ecológica. 

Los equipos pueden ser autónomos  están testados y certificados y se pueden conectar 

a la red para su control y uso por la IOT. 

Nuestro plan es el siguiente 

Encontrar distribuidores en diferentes países óptimos para estos generadores, deben ser 

lugares con temperatura alta y  porcentaje de humedad alta. 

¿Cómo lo hacemos? Buscando por país las empresas más importantes de tratamiento de aguas  

tanto públicas, privados y organismo público de gobierno. 

Nosotros buscamos las empresas mejores, hacemos una presentación y si están interesados 

hacemos un acuerdo de confidencialidad entre la empresa y Genaq  para que puedan acceder 

a toda la información tecnología y comercial. 

Cobramos por lo porcentajes en ventas de la empresa Genaq 

 Interés en el proyecto. 



Va a llegar una crisis del agua y nos estamos posicionando en el mundo del agua, de forma 

básica y fundamental 

¿Capacidad emprendedora? 

 Con las nuevas tecnología todo es posible, abarcamos este proyecto desde una perspectiva 

global ya que el mundo empresarial económico y tecnológico ya que no hay impedimentos 

para el acceso de la tecnología en cualquier parte del mundo podemos decir que con la 

globalización el mundo de la empresa es plano. 

 

 

 

 

 


