
Propuesta de valor 
 

*En ese apartado hay que definir lo que vais a ofrecer, es decir, qué problema o 

necesidad vais a solucionarle a vuestro cliente 

 

   Nuestra idea se basa en una aplicación orientada al ocio nocturno salmantino. 

El valor que le queremos dar a la aplicación es resolutivo, darle a nuestro 

consumidor el poder de la información actual necesaria para planear y buscar un 

ambiente más despejado y tranquilo en cuanto a salir principalmente en la 

ciudad, teniendo en cuenta la situación actual respecto al Covid y las 

restricciones de aforo. Permite tener un mapa visual claro y conciso no solo del 

ambiente y el aforo, sino de los sitios en los que se puede hacer reservas 

(pudiéndose hacer directamente desde la aplicación), los horarios, el 

establecimiento, balances en cuanto a lo concurrido que está etc…; además sería 

una medida interesante para los establecimientos en cuanto a visibilidad y 

organización propia. Disminuirían los tiempos de cola, el embotellamiento fuera 

del establecimiento, el descontento entre los clientes y el tener al límite el aforo. 

En conclusión, el problema que hemos visto como grupo y que queremos 

resolver mediante esta aplicación es el de la organización, darle al usuario una 

alternativa sencilla de búsqueda en una interfaz actualizada, dinámica, sencilla 

de usar y con versiones gratis y premium.  
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