
A continuación, analizar las actividades clave, es decir, las acciones
prioritarias que vamos a llevar a cabo para desarrollar nuestro negocio. Nuestro
centro, nuestros profesionales o el coste, entre otros temas.

1. Los ítems que hemos seguido para encontrar el local perfecto han sido:
buscar un local que se pudiera alquilar y reformar; un local con buena ubicación y
con competencia cerca lo menos posible; y por último, un local que fuese lo
suficientemente grande pero que no fuese muy costoso. Una empresa de alquileres
online, fue la que nos informó de diferentes opciones, siendo la elegida la que más
encajaba con nuestro objetivo.

Hoy por hoy nuestra empresa tiene lugar en Palleter, 53, un local de 315 m2,
que cuenta con un espacio para el entrenamiento, otra sala para el psicólogo, una
para el fisioterapeuta y otra para el dietista. Además, disponemos de vestuarios y
recepción. En el siguiente plano, podemos ver la distribución que hemos optado por
realizar, todo esto, lo llevará a cabo un reformista. En el anexo 2, podremos
encontrar el plano en mayor dimensión.

2. Puesto que cada uno hemos invertido 11 mil euros y actualmente no
disponemos de esta cantidad tan alta, serán los propios familiares o contactos
cercanos los que nos presten este dinero para poder asumir el coste inicial del
negocio



3. Por último, debemos de contratar a diferentes profesionales los cuales
ofrecerán sus servicios en nuestro centro. Un psicólogo deportivo, un fisioterapeuta
y un dietista ya que los entrenadores personales somos los socios y cada uno de los
socios se encargará de realizar este servicio.


