PROPOSICION DE VALOR

Lo que nos diferencia de nuestra competencia, que en este caso son otras cafeterias
ecoldgicas, es por una parte el precio, normalmente las cosas ecologicas suelen tener un
precio extremo, pero nosotros hemos subcontratado un huerto conocido que nos provea de
materias prima.
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Nuestro valor cualitativo seria: en la procedencia de las materias primas para nuestros
productos y mobiliario del local, y el cuantitativo: la reduccién de precios en comparaciéon a
otras empresas ecologicas.



