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INNOVa TECLATAC

5.CANALES DE COMUNICACION

Principalmente, crearemos una pagina web en la que pondrdn consultar precios, informacion
sobre las caracteristicas del producto, teléfonos y medios de contacto para resolver dudas. De
este modo llegamos a empresas distribuidoras y a compradores particulares que quieran
nuestro teclado para su ordenador.

Ademas, nosotros nos pondremos en contacto y explicaremos nuestro producto a empresas
dedicadas a la fabricacién y distribucién de ordenadores y portatiles para darnos a conocer
entre ellas y llegar a un acuerdo para que implementen nuestro producto en los ordenadores
con los que comercializan.

Crearemos un perfil de nuestra empresa, Teclatac, S.L.S
en diversas redes sociales como Instagram, Twitter y
Facebook para llegar de una forma mds rdpida y cercana

a nuestros posibles clientes. A través de estas redes

sociales también podran solucionar sus dudas.

CANALES DE DISTRIBUQION

Haremos llegar los productos a través de una persona contratada por nuestra empresa para
gue cada lunes haga un viaje entregando los pedidos realizados a su lugar de destino.

En un futuro, cuando la empresa sea conocida y aumente la demanda de forma que no
podamos hacer frente a la entrega

de los pedidos se contrataran a

mas personas para distribuir los

teclados por todo el pais haciendo

dos entregas por semana, los lunes

y los jueves. '
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mercado internacional también se
contratara a una empresa que se haga cargo de las entregas a otros paises.

Nuestro teclado lo podran encontrar en portatiles que se venden en
MediaMarkt, Carrefour, El Corte Inglés, Alcampo...



