
9. KOSTU EGITURA

Zein dira zuen proiektuaren kosturik garrantzitsuenak?

Alor teknologikoa gehien kostatuko zaiguna izango da; izan ere, chipak oso garestiak dira.
Chipak enpresa batek eskainiko dizkigu baina dena ez da doainik izango, chipak
erosteagatik dirua ordaindu beharko dugu eta ez da merkea izango. Horretaz gain, gure
ekoizpena ekologikoa izateko esfortzu asko egin beharko ditugu eta hori garestia izango da,
chipa baino merkeago izango da baina garestia izango da berdin berdin.

Kostu finkoak: Ez dugu kostu finkorik izango; izan ere, alokairua (kostu finko nagusiena) ez
dugu ordainduko Juneren garajea handian ekoiztuko dugu.
Kostu aldagarriak: Langileen soldata 800€-koa izango da.

KAKULO ORRIA

Gure negozioa aurrera eraman ahal izateko, kalkulo orri bat sortu dugu, non produktuak
sortzerakoan izango ditugun kostuak, lortuko ditugun diru-sarrerak eta izango ditugun
mozkinak agertzen diren.

Kostuei dagokienez, bi atal nagusitan desberdindu ditugu. Alde batetik, kostu finkoak eta
bestetik, kostu aldakorrak. Kostu finkoei erreparatuta, alokairua eta soldata sartu ditugu. Guk
aurrekontu handirik ez dugunez garaje batean egingo dugula erabaki dugu, horrela ez dugu
alokairurik ordaindu behar. Gainera, produktuak saltzeko, produktuak bidaltzeko… langileak
beharko ditugu. Beraz, erabaki dugu 4 langile izatea eta hilero 1200€-ko soldata ematea.

Kostu aldakorretan, gure produktua ekoizteko erabiliko ditugun baliabideak sartu ditugu.
Alde batetik, lehen aipatu dugun bezala, gure boligrafoa plastiko birziklatuz egina egongo
da, Greenpeacek emango diguna.

https://drive.google.com/file/d/10WOfwgobYkdMGJV0TNOi5IOI-EgyTFQW/view?usp=sharing


Bukatzeko, diru-sarrerak eta mozkinak ditugu. Diru-sarrerak emango dizkiguten bi iturri
nagusi izango ditugu. Batetik, saltzen dugun boligrafo-unitatea, eta, bestetik, gure kasuan
Amazonekin egingo ditugun kolaborazioak eta publizitatea. Azkenean izango ditugun
mozkinak, lehen aipatu ditugun bi atalen arteko kendura da, hau da, kostu aldakorren eta
kostu finkoen arteko kenketa. Badakigu, lehenengo hilabeteak gogorrak izango direla, eta
mozkin gutxi izango ditugula, baina gure negozioan inbertitzeko eta gure produktu sorta
hobetzeko eta handitzeko erabiliko ditugu, eta horrela etorkizunean boligrafo enpresa onena
izateko.


