
DIRU-SARRERAK

• Garrantzitsua da jakitea zenbat eta nola ordaintzeko prest dauden bezeroak
eskaintzen diegunaren truke.

Horrez gain diskoteka, taberna eta jatetxeek dirua emango dizkigute haien negozioa
promozionatzen dugulako, horrez gain, bezeroek gure aplikaziotik zerbitzu horietara joaten
badira eskaintza bereziak izango dituzte eta zerbitzuek eskaintza horietatik irabazitako
diruaren komisioa bat irabaziko dugu. Komisio hori irabazitakoaren %15-a izango da.

• Funtsean, bi diru-sarrera mota daude:
Gure bezeroek ordainketa bakarrez ordainduko dute.



• Diru-sarrerak sortzeko modu anitzak dauzka enpresa batek.
Gure enpresaren diru sarrerak datoz gure webgunean dauden iragarkietatik, tabernetetatik
ditugun akordioetatik, hau da, haiek guri ordaintzen digute eta guk bere taberna gure
webgunean jartzeagatik eta publizitatzeagatik kobratu egiten diegu. Azkenik, deskontuzko
kupon batzuk eskaintzen ditugu eta gure webgunearen bidez taberna batera joaten bazara,
deskontu hori erabiltzean irabazi horren %15a irabaziko dugu.

• Prezioei dagokienez:

Prezio finkoak
Ez dago prezio finkorik, guri ordaundu behar diguzuna gure aplikazioa erabiltzeagatik.
Prezio dinamikoak
Iragarkiak prezio dinamikoak dira, zeren eta, weban sartzen diren pertsonen arabera
ordaintzen digute.

• Zentzuz eta zuhur definitzea zeintzuk diren proiektuaren diru-sarrera nagusiak,
proiektuaren diru-sarrera bakoitzaren partaidetzaren portzentajea zenbatekoa izango
den haztatuz. Zuen proiektuak hasieran inbertsio handia behar izango balu, zuhurtziaz
zenbatetsi behar duzue zeintzuk izango diren hasierako inbertsio horretara
bideratutako diru-sarrerak eskuratzeko bideak.

Partaide bakoitzak etekinen %25a irabazten du.


