Gure produktua bezero guztien esku egotea saiatzen gara eta

horretarako bere bukaerako prezioa ez oso merkea izango, baina
armairu arunt baten prezioarekin konparatuz ez da garestiena izango.
Berez armairua ekoizteak 100€ kostatzen du eta pantailak beste 120€,
horregatik produktuaren bukaerako materialen prezioa 220€ dira
baina guk bakarrik 499€-tan salduko dugu gure produktua. Hori esan
nahi du saldutako armairu bakoitzak 279€-ko etekina emango digula.
Errentagarritasuna ateratzeko 180 armairu saldu egin beharko
genituzke, hau da 89820€, horrekin soldatak ordaindu,
mantenimendua eta idei berriak egiteko erabiliko dira.

Hasieran oso merke salduko dugu gure produktua (279€ etekin) eta
salmentak ondo badijoazte prezioa igoko genuen etekina handitzeko,
diru extra horrekin aurrerapenak eta gure enpresa handiagoa egin
genezake.

Seguru sistemak ematen digun diruarekin ez dugu etekinik ateratzen,
defektuoso dauden armairuak konpontzeko erabiltzen dira.

Azkenik aplikazioaren bidez iragarkiekin dirua lortuko dugu baina
ezin dugu diru hau kalkulatu oraindik zeren diru hau zenbat gende
erabiltzen duten aplikazioa bidez kalkulatzen da eta oraindik ez

dakigu zenbat arrakasta izango duen gure aplikazioa.




