Fuentes de ingreso

A la hora de definir un precio para nuestros productos y servicios, hay
que entender la fluctuacion del dinero y la potencial ganancia que tendran
los clientes. Por ello observamos este grafico.
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Una vez entendidos los beneficios que obtienen nuestros clientes (el
empresario), podemos hablar de cuanto se pagara por nuestros
servicios y como.

1) Primero, un pago unico al principio, que comprenderia
la implementacion de los sensores, como, de la aplicacion
en el entorno.

2) Finalmente, pagos trimestrales, que comprenderan el
mantenimiento, y trafico de usuarios, que la aplicacion
tiene, asi como de la atencion al cliente.



