
· Bezeroak:

Gure kasuan bezeroak dira garrantzitsuena, haiek gabe ez gara ezer, aplikazioa

elikatuko dutenak baitira. Haiek jatetxeen argazkiak partekatzea behar dugu, eta

hori lortzeko pizgarri txiki bat behar dute, edozein jatetxetarako X euroko sari bat

adibidez, edo, besterik gabe, zure lagunak baino “ like ” gehiago izatea, edozein

sare sozialetan bezala. Laburbilduz

Horrela, bezeroek argazkiak igotzea bezalako trafiko organikoa dutenez, jatetxe

horretan interesa duten beste bezero batzuek aurkituko dutenaren benetako

argazkiak ikusi ahal izango dituzte, iragarki faltsuen engainuak saihestuz.

Aplikazioa bakarrik haziko da, bezeroen argazkiengatik.

Kritiko gastronomiko batek edo influencer batek, gaur egun esaten zaion bezala,

jatetxe askori iragarkia egitea lortzen badugu, leku gehiagotan ezagutu ahal

izateko, jatetxe gehiago gurekin  parte hartuko dute. Izan ere, zein da modurik

onena ezagutzera emateko ospetsu batek zure jatetxeari buruz hitz egitea edo

zure jatetxeko argazki bat gure aplikaziora igotzea?


