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● PROPOSICIÓN DE VALOR
● Somos un grupo de emprendedores a los que nos fascina la idea de diseñar y fabricar estructuras 

metálicas en las que puedan dormir las mascotas de los clientes, utilizando materiales de alta calidad y 
que añaden un plus de exclusividad como el oro, plata e incluso incrustaciones de piedras preciosas.

● Tampoco nos olvidamos de nuestros cliente con un poder adquisitivo menor a los cuales les ofrecemos 
nuestros productos más asequibles.

● No solo disponemos de diseños propios, según los gustos de nuestro cliente procederemos a una 
personalización de su producto.

● Todo ello conlleva que nuestra marca sea de alto standing.



● Segmentación de mercado

TIPO DE CLIENTES 

Cliente A Cliente B

productos con precios más 
asequibles  

● Producto dirigido a 
personas con menor 
capital.

productos de gran 
exclusividad 

● Producto dirigido a 
personas con gran 
capital.

Ya sea el cliente tipo A o B tiene en común el gusto por la decoración, la moda y sobre 
todo, el querer lo mejor para sus mascotas. 



MERCADO DE NICHOS 

● Pertenecemos al nicho de las mascotas, hoy en dia es un mercado totalmente 
rentable. 

● son miles de millones de personas que están dispuestos a comprar para sus 
mascotas lo mejor que les ofrezca el mercado.



Sociedades clave

Nuestros principales proveedores serían empresas del sector metal ya que nuestros 
productos están fabricados principalmente de materiales metálicos. 
Sin un proveedor de estos productos al por mayor nos sería imposible y muy caro 
realizar el proyecto. 



FUENTES DE INGRESOS

Disponemos de una gran variedad de gama de productos, en la cual habrá diseños 
económicos y diseños de alto standing.

Diseños económicos (50-150€) Aprox

Diseños alto standing + de 500€ 



Canales de distribución y comunicaciones 

Los canales de distribución de los que dispondremos sería de servicio por mensajería 
a través de vehículos como furgonetas que realizarían nuestros empleados 
especializados en logística. También dispondremos de algún trailer alquilado para la 
distribución de grandes pedidos .



Relaciones con los cliente

Nos dirigimos hacia el público dándonos a conocer en los grandes 
mercados como por ejemplo el de Nueva York, haciendo colaboraciones 
con los influencers, en redes sociales y en  la radio.

En nuestra gama más exclusiva ofrecemos una asistencia personal 
dedicada, ayudamos al cliente a transformar sus ideas en realidad con 
nuestros diseñadores altamente cualificados.



Recursos claves

RECURSOS FINANCIEROS:
Préstamos o socios  

Recursos físicos:
Materiales:

oro, plata, piedras preciosas,

titanio,aluminio…



Actividades 
claves:
Diseño y fabricación de los productos más ergonómicos para tus mascotas:

● Somier para mascotas
● comederos
●  rascadores para gatos
● Casetas para perros



ESTRUCTURA DE 
COSTES:

COSTES

COSTES FIJOS COSTES VARIABLES

Aquellos productos 
dedicados a clientes 
que hagan mayores 
inversiones.

Productos que se 
fabricarán a partir de 
los diseños realizados 
en colaboración con 
nuestros clientes.

Dirigido hacia el público 
que tenga una menor 

inversión.

Aquellos productos los 
cuales se ofrecen en 

nuestro catálogo.


