Dirv-Itorriak:

Aplikazio honen dirvu-itorri nagusiak gure bezeroetatik lortoko ditugu. [zan ere, beraiek
klase ordu bakoitzeko dirv kantitate bat ordaindu beharko dote. Diro horren %90a irakasten
ari denarentzat joango da eta beste %10a guretzat. Horiizango da gure diro-itorri nagusia.

8-10€ ordoko izango da hasieran ezarriko dogon prezioa. Hala ere, hav ez da arazo
handia izango, izan ere, bezeroen beharrak asetoko ditvzten ikasle-irakasle bikainak ditugolako.

Ordainketa aplikazioaren bitartez egingo litzateke, klasea hasi avrretik. Demagon
ordaindu beharrekoa 10 evro direla. lkasleaak 10 evro horiek aplikazioan sartuko lituzke, eta,
avrretik esan bezala, dirv horren %900, 9 evro, irakaslearentzat joango lirateke, eta %10, evro

bat kasv honetan, guretzako.

Hao guztia dela eta, gure avrreikuspenen arabera, jada gure aplikazio finkatota, 7.500
bat klase egingo lirateke gure "Teaching” oaplikazioaren bitartez hilero, klase bakoitzak
bataz-bestez orduko 10 evroko prezioa edvkiko loke, eta 1.5 ordv iravngo lituzke. Beraz,
avrretik esan bezala klase bakoitzeko %10a guretzako denez, aplikazioarekin
1250 evro lortuko genituzke hilero, gutxi-gora-behera.

Klase kopurua Prezioa (klaseko) Klaseek  sortutako
diroa
Hilean 7.500 15€ N2.500€
Urtean 90.000 15€ 1.350.000€
Klaseek sortotako diroa Gure irabaziok (%100)
Hilean N2.500€ N250€
Urtean 1.350.000€ 135000

N.250€ horiek gure guztizko irabaziak izango lirateke, baina gure enpresaren gastook
kontvan hartvz, 8360€ (soldatak ere kontvan hartota), gore benetako irabaziok 2830€ izango
lirateke, eta diro honen bidez “Teaching" hobetuko genuke.



Diro-sarrerok Kostuak lrabaziak
Hilero N.250€ 8.360€ 2.890€
Urtero 135.000€ 100.320&€ 34.680€




