
 

PÁGINA 1 

4. FUENTES DE INGRESO 

 

Nuestra principal fuente de ingreso es el capital aportado por los creadores del proyecto el cual 

asciende a 12,000€ por socio y da un importe total de 60,000 €. Con la gran mayoría de este 

presupuesto financiero, se ha producido la creación de coches de bebé con patín eléctrico, la 

página web y la colaboración con otras empresas para poder realizar la venta del producto. El 

resto lo invertiremos en publicidad, marketing y la compra de nuevos accesorios para nuestro 

producto. 

  

También serán de gran importancia los ingresos que obtengamos de los clientes que están 

afiliados a nuestra empresa. Nuestros servicios tendrán un coste variable. 

Otras de las principales fuentes de ingresos vendrán de lo que generen los centros que estamos 

asociados. 

COSTES VARIABLES 

 Materia prima: 400 

COSTES FIJOS 

 El alquiler local: 1.000 

 Impuestos y tributos 300 

 El transporte 500 

 Publicidad 500 

 Suministro 500 

 Seguridad Social:100 

 Sueldos y salarios 3.000 

FINANCIACIÓN 

 

 Línea de crédito: 4.000 € 

 

 

 

 



 

PÁGINA 2 

Lo que hemos hecho ha sido, sumar todos los costes variables y luego dividirlos entre la 

cantidad que creemos que venderemos al mes, una vez hecho eso, lo sumamos a los costes fijos 

y a esa cantidad le aplicamos el margen de 40%. También tenemos en cuenta el coste del seguro, 

las nóminas y el alquiler que para la empresa son gastos necesarios y obligatorios para poder 

producir el producto, distribuirlo y venderlo. 

 

 
COSTES FIJO   

Alquiler local 1000 

Impuestos y tributos 300 

Transporte 500 

Publicidad 500 

Suministro 500 

Sueldos y salarios 3000 

Seguridad Social 100 

TOTAL COSTE 5900 

CANTIDADES AL VENDIDAS AL  MES 20 

TOTAL COSTES FIJOS: 295 

 

 
COSTES VARIABLES   

Materia prima 400 

TOTAL COSTE VARIABLE 400 

 

 

 
TOTAL COSTE VARIABLE 400 

TOTAL COSTES FIJOS 295 

MARGEN 40% 1,4 

PRECIO DE VENTA 973 

 

 

Nos vamos a financiar a l/p préstamos y leasing para la distribución del producto y la compra de 

varios locales. 

Para financiar posibles tensiones de tesorería a c/p vamos a pedir líneas de circulante (líneas de 

descuento o cuentas de crédito).  


