BALOREZKO PROPOSAMENA

e Ze behar edo arazo konpontzen duzue? Gure enpresaren helburua
bakoitzaren gauzak denbora guztian lokalizatuta izatea da eta horri esker
galtzen ditugun gauzak berreskuratzeko aukera izatea.

e Zer bereizten zatitu, eta, beraz, zergatik egongo da bezeroa zuri
ordaintzeko prest? Bezeroa guri ordaintzeko prest egon ahal da
produktuaren eskuragarritasuna eta bere erabilera errazagatik.




MERKATUAREN SEGMENTAZIOA

e Zein da zure bezeroa? Edozein adineko pertsona bat izan daiteke bezeroa.
Haurren zein nagusien objektuetan jar daiteke arazorik gabe adina konuan
izan gabe. Horrez gain, enpresak ere izan ahal dira bezeroak saltzen dutena
kontuan hartuta.

e Zein dira bezero horien ezaugarriak? Ez duzu ezaugarri berezikik izan
behar, zure gauzak lokalizatuta egotea nabhi izatearekin nahikoa da.
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FUNTSEZKO ELKARTEAK

e Zein dira behar dituzuen bazkide eta hornitzaile nagusiak zuen
proiektuak funtziona dezan? Bazkideak taldea enpresa osatu dugun bost
taldekideak gara eta hornitzaileak Uvimark enpresa (pegatinak), Amazon
(chip-ak GPSarekin).

e Zergatik dira garrantzitsuak guretzako? Hornitzaile hauek garrantzitzuak
dira baliabideak eskuratzeko beharrezkoak direlako.
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DIRU-ITURRIAK

e Zenbat eta nola ordaintzeko prest dago zuen bezeroa eskaintzen ari
zareten produktuaren edo zerbitzuaren truke? Dirua aktiboen salmenta eta
publizitatearekin lortuko genuke. Prezioei dagokienez, kostu finkoa izango
litzateke eta pegatina bakoitzak 12€-ko prezioa izango luke.
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KANALAK

e Zer egingo duzue zuen produktua edo zerbitzua bezeroengana
helarazteko?

-Komunikazio kanalak

Hasteko, webgune bat sortuko genuke, gure produkturen inguruko informazio
guztia adieraziz. Horrez gain, sare sozial desberdinetan kontu bat sortuko
genuke ahalik eta pertsona gehien enteratzeko produktuaren inguruan.

-Banaketa kanalak

Gure produktuak Espainian ekoiztuko direnez,normalean gure produktuak kamioen
bidez tranportatuko dira eta gure atzerriko bezeroei,produktuak hegazkinen bidez
trasportatuko litzateke
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-Salmenta kanalak

Gure produktuak webgune baten bidez salduko dira,(normalean empresa handiei).



BEZEROAREKIKO HARREMANAK

e Nola erakarriko dituzue bezero berriak, eta nola mantendu eta hazi
araziko dituzue bezero horiek? Propagandarekin erakarriko ditugu
bezeroak, produktuaren kalitatea eta bere funtzio eta probetxu ona erakutsiz.
Horrez gain, astean behin beherapen bat eskainiko diegu. Harreman hau
automatizatua izango litzateke, hau da webgune baten bidez komunikatuko
ginateke bezeroekin.




FUNTSEZKO BALIABIDEAK

e Zein dira behar dituzuen elementu garrantzitsuenak zuen proiektuak
funtziona dezan? Gure proiektua aurrera ateratzeko beharrezkoak dira:
- Baliabide fisikoak: Pegatinak, GPSa duten chipak.
- Giza baliabideak: Langileak.




FUNTSEZKO JARDUERAK

e Zein dira egin behar dituzuen gauzarik garrantzitsuenak zuen
proiektuak funtziona dezan? Egin behar ddugun gauzarik
garrantzitsuena produktuak ekoizte da. Horrez gain, beharrezkoak
ditugun material eta produktu batzuk ekoizteko kanpoko enpresa
batzuekin harremanetan jarriko gara, gu bakarrik ez garelako horrelako
produktuak ekoizteko gai (GPSa duten chip-ak eta pegatinak).




KOSTUEN EGITURA

e Zein dira zuen proiektuaren kosturik garrantzitsuenak? Gure enpresan
hainbat gastu ditugu eta hauek dira garrantzitsuenak:

- Kostu finkoak: Gure empresa ezagutarazteko erabiltzen dugun web
gunea eta sare sozialak, langileen soldata eta lantegiaren
mantenimendua.

- Kostu aldakorrak: Hornitzaileak, hau da, materialak (GPSak,
pegatinak, etab.) eta garraioa.
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