
PROPOSICIÓN DE VALOR 

 

Paso 1. Lista de los beneficios y del valor que nuestro producto aporta a los clientes. 
 

Beneficios: 

- Puedes poner la imagen que quieras en el momento que quieras, a diferencia de un 

cuadro convencional. 

 

- El cliente puede elegir de qué color prefiere los bordes para su cuadro y diseñarlo a su 

gusto. 

 

 

- El cuadro se adapta a cualquier resolución de imagen. 

 

- El cuadro siempre estará conectado a un enchufe para que no se apague. 

 

 

- Por la noche puedes apagarlo para que no te moleste. 

 

- Se le puede bajar y subir el brillo a tu gusto. 

 


