1 PROPOSICION DE VALOR

¢ ¢Qué necesidad o problema resolvéis?
La necesidad de poder ir mas seguro

¢ ¢Qué es lo que te hace diferente y, por lo tanto, es por lo que tu cliente esta dispuesto a
pagarte?

El cliente estard dispuesto a pagarme por que le facilitara el camino en varias ocasiones



