
MACCAM haircare



From 100 to 1.000 years  

Do you know how many years it takes for a shampoo bottle to 
decompose?



216
YEAR-

In 2018, there were 27.6 million households.



80% - 95%
Do you know the average % of water in a shampoo bottle?



WHat is MACCAM about?
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How it works
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Socios 
clave

Actividades clave Propuesta de valor Relación 
con el 
cliente

Segmentos del cliente

Who are 
our Key 
Partners? 
Who are 
our key 
suppliers? 
Which Key 
Resources 
are we 
acquiring 
from 
partners? 
Which Key 
Activities do 
partners 
perform?

MOTIVATI
ONS FOR 
PARTNER
SHIPS: 
Optimizatio
n and 
economy, 
Reduction 
of risk and 
uncertainty, 
Acquisition 
of particular 
resources 
and 
activities
 

What Key Activities do our 
Value Propositions require? Our 
Distribution Channels? 
Customer Relationships? 
Revenue streams?

CATEGORIES:
Production, Problem Solving, 
Platform/Network
 
Production through 
subcontractor 

La satisfacción de 
ser respetuoso al 
medio ambiente, 
tener la tienda 
online y poder 
vender el producto 
internacionalmente.  
Nuestra propuesta 
de valor está muy 
enfocada en la 
participación de 
nuestros clientes, y 
de esa manera 
reducir el impacto 
individual en el 
medio ambiente. 
MACCAM ofrece un 
producto original 
que facilitará su 
vida en cualquier 
forma posible. 
Satisfacemos 
muchas de las 
necesidades del 
cliente, tener un 
impacto en medio 
ambiente bajo y 
convenecia.

 Habrá 
un 
servicio 
online 
disponib
le en 
nuestra 
página 
web 
para 
que 
nuestro
s 
clientes 
puedan 
pregunt
ar  
dudas y  
expresa
r su 
opinión 
sobre el 
product
o. 
Intentar
emos 
respond
er lo 
antes 
posible 
y 
construi
r una 
relación 
cercana 
con 
nuestro
s 
clientes, 
también 
habrá 
descue
ntos 
para los 
compra
dores 
leales. 

We are targeting mainly young women 
with our aesthetic but also older 
generations as our product  significantly 
reduces your carbon footprint in terms of 
transport, packaging. 

But of course we are creating value for 
all genders but our most important 
customers remain women as they tend 
to care more about their hair and hence 
will be more willing to spend extra on 
natural, eco friendly products. 

Our market segment and customer base 
is mass market
 

Canales

Nuestros canales consisten en instagram y 
una página web. 
 EL número de personas en instagram 
incrementa cada mes, lo cual hace que sea 
una plataforma perfecta para conseguir el 
número de clientes másximo posible y, 
además, de distintas localidades. También 
nos permite tenre una relación más cercana 
con nuestros clientes, da´´doles la 
oportunidad de interactuar con nosotras y 
sentirse escuchados.
Tenemos nuestra página web para poder 
vender nuestros porductos sin la necesidad 
de una tienda en físico y de esa manera 
ahorrar ese gasto y contaminación

Recursos clave Canales

 
Labour- 3 individuals 
Copyright- name/logo
Finance 

Nuestro
s 
canales 
consiste
n en 
instagra
m y una 
página 
web. 
 EL 
número 
de 
persona
s en 
instagra
m 
increme
nta 
cada 
mes, lo 
cual 
hace 
que sea 
una 
platafor
ma 
perfecta 
para 
conseg
uir el 
número 
de 
clientes 
másxim
o 
posible 
y, 
además
, de 
distintas 
localida
des. 
Tambié
n nos 
permite 
tenre 
una 
relación 
más 
cercana 
con 
nuestro
s 
clientes, 
da´´dole
s la 
oportuni
dad de 
interact
uar con 
nosotra
s y 
sentirse 
escucha
dos.
Tenemo
s 
nuestra 
página 
web 
para 
poder 
vender 
nuestro
s 
porduct
os sin la 
necesid
ad de 
una 
tienda 
en físico 
y de 
esa 
manera 
ahorrar 
ese 
gasto y 
contami
nación





WHy buy our product?
○ →

○
○



Eco-friendly, hair-friendly, budget-friendly 



UNIQUE SELLING PROPOSITION





Maps



1. MEDIA



Find us on instagram



Our Website
www.maccamofficial.wixsit
e.com/website 

http://www.maccamofficial.wixsite.com/website
http://www.maccamofficial.wixsite.com/website


2.Finance



300 ml 500 ml

 Shampoo formula 
With water 1.11€ 1.71€

 Shampoo formula 
Without water 0.9€ 1.5€

Packaging 
Bottle

+0.246 to cost ^ 0.246+ to cost ^

PRODUCTION COSTS
1 ml of shampoo= 0.003 euros



3.Distribution



Bibliography 

● Average British household uses 216 plastic haircare bottles a ...www.dailymail.co.uk › sciencetech › article-8647127

● Families and households in the UK - Office for National Statisticswww.ons.gov.uk › families › bulletins › familiesandhouse…

● The Case for Plastic-Free Shampoo and Conditioner ...unwrappedlife.com › blogs › blog › the-case-for-plastic-f…

Packaging
sachet
5.40€
https://jamosolutions.co.uk/kraft-paper-fully-biodegradable-pouch-with-zip-lock.html 

https://www.dailymail.co.uk/sciencetech/article-8647127/Average-British-household-used-216-plastic-haircare-bottles-YEAR.html
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