
 

 
FUENTES DE INGRESO 
 
Las fuentes de ingreso hacen referencia a cuánto y cómo está dispuesto a pagar nuestro 
cliente potencial por el producto o servicio que le ofertamos, en nuestro caso se trata de 
ropa.  

● Camisetas y pantalones de deporte
● Ropa de compresión- 
● Pantalones de thai- 40 euros.
● Guantes- 50 euros. 
● Protecciones- 50-60 euros.
● Bolsas- 30-40 euros. 
● Gorras y accesorios 10

 
Estos son precios son orientativos ya que están predefinidos sobre variables dinámicas, en 
caso de que los precios de las materias primas 
aumentará. Pero si el precio de las materias disminuye, el de nuestros productos será 
estable y obtendremos mayores beneficios.
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

FUENTES DE INGRESO  

reso hacen referencia a cuánto y cómo está dispuesto a pagar nuestro 
cliente potencial por el producto o servicio que le ofertamos, en nuestro caso se trata de 

Camisetas y pantalones de deporte- 20 euros. 
 30 euros. 

40 euros. 

60 euros. 
 

Gorras y accesorios 10-20 euros. 

Estos son precios son orientativos ya que están predefinidos sobre variables dinámicas, en 
caso de que los precios de las materias primas aumenten, el precio de las prendas 
aumentará. Pero si el precio de las materias disminuye, el de nuestros productos será 
estable y obtendremos mayores beneficios. 
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