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1. PRESENTACION DEL PROYECTO.

La realizacién de una plataforma en la que se pueda centralizar el apoyo escolar mediante
clases online usando un sistema de suscripcion para poder visualizar un mayor de nimero
de cursos con el objetivo de que la gente no se quede atras a nivel de estudios y que la

gente pueda aprender desde cualquier sitio, ya que la plataforma serd tanto para

ordenador como para movil.

Socios
clave

Profesionales de
la educacion
Centros médicos
Centros
educativos

Actividades
clave

B
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Contactar con
profesores en paro
Haceruna

plataforma
Hacer una pagina

Recursos gfjj
clave T
Una plataforma.
Una pagina web
Un foro

Un email de contacto

Estructura de costes

Pagina web, plataforma y foro : 3000 euros pago

unico.

Mantenimiento: 50 euros trimestrales.
Hosting: 10 mensuales.
Publicidad: 1000 euros mensuales.

Propuesta
de Valor

Elaborar una
plataforma donde
profesores en paro
por culpa del COVID
puedan seguir
trabajando y muchos
estudiantes que no
pueden seguir sus
estudios puedan
hacerlo.

Relaciones

v
con clientes _.Z

Haremos descuentos,
daremos diplomasy
la posibilidad de
acceder a cursos mas
avancados.

Canales =

f

Una pagina web para
poder registrarse y
usaremos redes
sociales para
promocionarnos

Fuentes de ingresos

Segmentos
de cliente

Principalmente los
nifios y adultos de
entre 12y 18 afios
de paises
hispanohablantes.

10% Anuncios publicitarios en la plataforma.

209 Personas que paguen mensualmente.
40% Centros escolares que nos hayan contactado:
30% Hospitales que contacten con nosotros.




