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6.Canales. 
 
Las vías de comunicación será a través de anuncios en google, en redes sociales, a 
través de un periódico autonómico y mediante repartidores de publicidad. 
 
La vía de distribución será la propia tienda a través de la cual, venderemos la 
suplementación deportiva en la recepción del gimnasio. 
 
 

 
  


