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Electronic system

PROPOSICION DE VALOR

La razén por la que los clientes elegiran nuestra empresa, nuestro producto o
servicio y lo que nos diferencia de la competencia sera por el precio ya que
nuestras mesas electréonicas tendran un precio competente reduciendo
ganancias por mesa vendida y asi aumentando la atraccion de clientes lo cual
producira un aumento en las ventas y directamente un aumento de los ingresos.

Otra de las razones sera el disefio ya que tiene un tamaifno mucho menor que el
de la competencia para que sea mas facil recogerla y guardarla. También
destacara la configuracidon personalizada la cual la escogera el cliente segun sus
gustos.

La diferenciacion con el resto de las empresas serd la novedad debido a que
nuestra mesa tendra bluetooth para conectar distintos dispositivos. Otro
elemento diferenciador sera una pantalla tactil de pequefio tamano la cual
servira para elegir los dispositivos, subir y bajar volumen...



Esta mesa facilitard el trabajo sobre todo en institutos y aumentara la capacidad
de atencién y de desarrollo en asignaturas como los listenings de inglés o ver
videos explicativos.

El precio serd una ventaja ya que al ser una marca relativamente nueva y sin
mucho status
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