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FUENTES DE INGRESOS

Cémo jévenes comprendemos que en una situacién normal nuestros clientes o por lo menos gran parte de ellos,
no estaran dispuestos a pagar nuestros precios. Pero desafortunadamente la situacion no es normal y en Covid-Free
les damos la oportunidad de volver a salir de fiesta como antes y sobre todo con una seguridad Gnica ante el virus.
Nuestros clientes tendrén en cuenta que nuestro objetivo principal al crear esta empresa es el disfrute 100%, por
ello aunque el ocio y la diversion sean elementos de vital importancia; nos hemos dado cuenta que nuestra salud y

la de los demés es la prioridad.

Venira Covid-Free supone por lo tanto un coste afiadido que la gente estara dispuesta a pagar ya que serdn capaces
de salir de fiesta sin preocupaciones. Ademds intentaremos hacer de esos momentos que sean inolvidables y hacer

que por lo menos el tiempo que estan en nuestras instalaciones sean capaces de olvidar la situacién actual.

Covid-Free es una discoteca o bar de copas por lo que la gran mayoria de los ingresos van a venir dados por la
entrada y las consumiciones, es decir, por las copas aunque también obtendremos ingresos por el transporte y de la
venta de otras bebidas como: botellines de agua, coca cola, kas, fanta, cafés, etc.

Algunos de los precios mds comunes para las copas son:

e (Copaestandar: 4,5 euros

e Copa con red bull: 5 euros

e Cerveza(media): 2,5 euros

o Cubode 5 cervezas: 4 euros

e Cerveza(cuarto): 1 euro

e Refrescos (coca cola, fanta,..): 1 euro
e Botellin de agua: 0,80 céntimos
e Tinto de verano: 2 euros

o Cafés: Teuro

e Pinta: 3 euros

e Chupito: 1euro

o Coctelera: 8 euros

e Jarrasangria: 5 euros
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Con estos precios que son un poco mas inferiores a los que hoy en dia rondan en el mercado y con las promociones
semanales que daremos a nuestros socios intentaremos captar un buen nimero de clientes para conseguir la
mayor cantidad de ingresos posibles.

Ademds se pondran en marcha ofertas tales como cada 4 jarras de sangria la 5 gratis o por ejemplo los relaciones
publicas encargados de repartir los folletos repartiran también tickets de dos copas por 7 euros a los primeros que
lleguen, a parte de de hacer una hora los sabados llamada "freefree” en la que todas las consumiciones estaran 1,5
euros mas baratas.

A parte de tener las consumiciones como fuente de ingreso también contamos con la entrada a la discoteca que
rondara los 7 euros por persona mas el servicio de autobus de ida y vuelta, que si nuestros clientes deciden cogerlo
deberdn pagar 3 euros a mayores de la entrada al local. También hay que tener en cuenta que ambas opciones
incluyen un descuento para una consumicién una vez dentro del local.



