
Fuentes de ingreso 
Como sabemos que tenemos competidores que son mucho más fuertes que 
nosotros porque llevan más tiempo en el mercado, intentaremos poner precios 
razonables.  
Precios que sean razonables y por los que salgan ganando tanto los clientes como 
los vendedores.  
En los precios mostramos tanto los precios con instalación como sin instalación, 
además incluimos descuentos si se compran más de una cámara. Algún ejemplo:  

 
Cómo podremos tener clientes que no puedan pagar en el momento y tengan que 
pagarlo a plazos pondremos un número de cuenta bancaria en la tienda online.  


