
Recursos clave 
 
Para llevar nuestro proyecto a cabo necesitamos una serie de recursos que nos 
permitan llevarlo a cabo. Necesitamos recursos físicos, financieros o económicos, 
intelectuales y humanos​. 
 

1. Los recursos físicos 
● Un local situado en el barrio de Amara 
● Material de oficina (bolígrafos, lápices…) 
● Impresora para imprimir todo el papeleo necesario 
● Mesas y sillas para los despachos 
● 4 simuladores 
● 4 ordenadores para los 4 despachos 
● 1 router  
● 2 máquinas expendedoras (1 bebidas y snacks / 1 cafe) 

 
2. Recursos económicos 

● El material básico correrá a cargo de los socios (bolígrafos, 
impresoras, hojas de papel…) 

● Por ser una menores de 30 años tendremos una subvención del 
Gobierno Vasco 

● Por ser jóvenes emprendedores solicitaremos un apoyo de “Jóvenes 
electrónicos” que nos podrá conceder una ayuda económica de 7.000€ 

  
3. Recursos intelectuales 

● Nosotros seremos los monitores para transmitir conocimientos a la 
clientela que no sepa. 

● Registraremos el nombre de “Vrautos” en el Registro Europeo de 
patentes y marcas, para ampliar el negocio a otras ciudades si tiene 
éxito. 

● Habilidades de comercio y publicidad para captar clientes y 
mantenerlos. Para ello utilizaremos principalmente las redes sociales y 
folletos  

● Técnicos informáticos, en el caso de que surgiese algún tipo de 
problema o imprevisto. 

 
4. Recursos humanos 

 
Cada integrante se encargará de una parte específica de la empresa para poder 
tener una dinámica de trabajo 
 



● Javier trabajará en la contabilidad de la empresa, estudiará los costes 
totales para conseguir el mayor beneficio posible. Se encargará de 
conseguir los inversores más adecuados, etc. 

● Almudena se encargará de organizar todos los eventos públicos, 
charlas en colegios, universidades etc. para dar a conocer nuestra 
empresa y conseguir una mayor popularidad en la sociedad. 

● El tercer integrante, Patxi, trabajará en la publicidad, ya sea mediante 
redes sociales, anuncios en autobuses, o folletos y en el marketing de 
la empresa para poder generar una mayor atención a los ciudadanos. 

● Y por último, Carlota, organizará reuniones con los clientes para 
ofrecerles una información más precisa, dar a conocer las 
instalaciones, precios y el funcionamiento de “Vrautos” 

● Los cuatro integrantes de la empresa dispondremos de nuestros 
servicios hacia el cliente en el local. 

 
* Los cuatro despachos se situarán juntos para tener un mayor vínculo entre 
trabajadores, y ser más eficaces en el trabajo. 


