PROPOSICION DE VALOR:

La proposicion de valor es un elemento fundamental del modelo de negocio. Es, lo que ofrecemos a los clientes
y lo que, en el fondo, nos hara conquistarles o perderles y, por tanto, que nuestro negocio pueda progresar o
que no.

¢, Como hacer una proposicion de valor?

Por tanto, una buena propuesta de valor debe transmitir lo siguiente:

1. Como tu empresa, producto o servicio resuelve el problema o necesidad de tu cliente.
2. Qué beneficios debe esperar el cliente de tu servicio.
3. Por qué te debe elegir a ti y no a tu competencia. Cual es tu valor diferencial.

¢, Qué es Propuesta de Valor ejemplo? Un ejemplo de propuesta de valor seria aquel donde se parte de

un titulo y un subtitulo. El primero para describir lo que haces y el segundo para explicar a quién se lo ofreces y
si fuera preciso, por qué lo ofreces. Si fuera necesario, los beneficios o soluciones principales que aportas o

resuelves.

¢, Cuales son las caracteristicas de una propuesta de valor? Las principales caracteristicas de una

propuesta de valor. ... Atractivo: Deberas entender el mercado para poder atraer a los clientes ofreciendo una
propuesta de valor basada en la necesidad. Simpleza: A pesar de ser innovadora la propuesta, no servira de

nada si nadie puede entenderla.

¢, Qué es la propuesta de valor y para qué sirve? La propuesta de valor es el factor que hace diferente

y util a una empresa frente a la competencia y es apreciado por los usuarios. ... Se trata de destacar en que es
mejor un negocio y como va a beneficiar eso a las personas que utilicen esos servicios o productos y no los de

la competencia.

¢, Qué actividades requiere una propuesta de valor? Por lo tanto, si su propuesta de valor apunta a un

posicionamiento de productos de alta calidad, las actividades tales como la marca, la busqueda de proveedores

de calidad, la formacion de la fuerza de ventas y el control de calidad pueden ser consideradas clave.



