
KOSTU EGITURA 
 
Gure enpresak kostu handiak ditu, izan ere, hasi berriak garelako eta gure produktuak             
kalitate handikoak direnez diru kopuru handia behar izango dugu. Esate baterako, gastu            
handiena dronen kostuak dira. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
Bi irudi hauetan aurreikusten ditugun hasierako gastuak dira, lehen hiru hilabetetakoak. 
 
Hasteko, ikusi dezakegunez, lehen hilabetean gastu altuenak ditugu. Izan ere, material           
guztia berria delako eta langileak ditugulako. Hortaz, lokala erosi berria denez (lokaleko            
alokatze kostua dugu eta horren barnean, uraren-, kalefakzioaren- eta argiaren-kostua).          
Ondoren, lokalerako materiala ere erosi beharra dago, hala nola, mahaiak, aulkiak,           
ordenagailuak, kafe makina eta edalontziak. Eta horretaz aparte, langileei haien soldatak           
ordaindu behar zaizkie. 
 
Lokalaz eta langileez aparte, gure produktuak aplikazio bat behar du eta aplikazio hori sortu              
eta ezagutarazi behar da. Beraz, bertan aplikazioaren sortze kostuak eta aplikazioaren zein            
enpresa eta produktuaren publizitatearen kostuak ditugu.  
 
Hortaz, esan bezala, lehen hilabetean kostu ugari ditugu baina bigarren hilabetetik aurrera            
asko murrizten dira. Izan ere, bigarren hilabetetik aurrera ez dira lokaleko materialak            
ordaindu behar ezta aplikazioaren sortze ordainketak. Lehen hilabetetik aurrera dugun kostu           
bakarrak dira langileen soldatak (etekinak handitu ahala handitu daitekeela), lokaleko          
alokairua eta enpresa zein produktuaren publizitatea. 



Hortaz gure enpresak hasieran inbertsio handia egin beharko du baina aurreikusten dugu            
bigarren urtean etekinak lortzen hasiko garela eta egonkortzen. Hortaz hiru urte barri, gure             
aurreikuspenekin, esan genezake, errentagarria izango den enpresa izango dela, haren          
etekinak, eboluzioa eta lorpenak izanez. 


