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Lo primero y más importante es encontrar otras empresas que estén dispuestas a             
promocionar su servicio en nuestra app. Al fin y al cabo nuestra aplicación se basa               
en buscar una actividad acorde a tus intereses en ese momento y por lo tanto               
debemos tener una amplia gama de actividades disponibles para que a la gente le              
sea útil nuestra aplicación. Teniendo en cuenta esto las colaboraciones pueden ser,            
en un principio, mediante acuerdos por intereses. Más adelante, si la aplicación            
avanza, el cobrar por aparecer en nuestra aplicación también sería una opción. 
 
Además de aumentar al máximo nuestro catálogo, un apartado clave es la fiabilidad.             
Para ello vamos a estar constantemente pendientes de los posibles errores de la             
aplicación, de las sugerencias de los clientes y de posibles actualizaciones para            
seguir compitiendo en el mercado y que la gente utilice nuestra app. 
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