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Se puede definir como el origen de los beneficios econdmicos de
nuestro negocio.

¢Cuales van a ser las fuentes de ingreso que vamos a contar en nuestra empresa?
Hemos dividido nuestras fuentes de ingresos en dos apartados: ingresos para crear la
empresa e ingresos para mantener la empresa:

1. Para crear la empresa:

Para crear la empresa empezaremos en la medida de lo posible con nuestros ingresos. Con
ello también pediriamos un préstamo, ya que con nuestro dinero no es suficiente para llevar
a cabo la empresa. Seguido de esto crearemos la pagina Web que sera donde empiecen a
surgir esos primeros ingresos. Para ello nos haremos conocer mediante la publicidad.

;.De donde vamos a sacar el dinero para montar la empresa?

- Préstamos

- Revender

- Poner de nuestro dinero

- Vender cosas que no usamos

- Servicios de bajo coste

- Ayuda de la familia (de esta forma compran nuestros juguetes al principio y
obtenemos alguna pequefia ganancia).

- Crowdfunding (solicitar financiacién a la colectividad, a todo aquel que pueda estar
interesado en su proyecto, normalmente a través de Internet).

- Negocio paralelo (trabajar mientras montamos la empresa)

2. Para mantener la empresa:

Para mantener la empresa los ingresos principales seran de las ventas que se realicen a
través de nuestros servicios, esto es, de los productos/juguetes vendidos a las familias.

- Publicidad (por ejemplo carteles publicitarios) y redes sociales.
- Venta de productos.

- Comisiones sobre ventas.

- Licencias.

- Nuestros clientes

- Los pedidos realizados.


http://www.eleconomista.es/gestion-empresarial/noticias/4689291/03/13/Los-pasos-adecuados-para-lanzar-con-exito-una-campana-de-crowdfunding.html
http://www.eleconomista.es/gestion-empresarial/noticias/4689291/03/13/Los-pasos-adecuados-para-lanzar-con-exito-una-campana-de-crowdfunding.html

- Costes operativos: se trata de establecer un ratio geografico en el que va a operar
nuestra empresa y cuanto dinero va a costar tener presencia en toda esa zona; ya
sea con tiendas, por envios.

- Tener alianzas con diferentes personas para que te ayuden con los ingresos de la
empresa o diferentes sociedades.



