
KOSTU EGITURA 
 
• Zein dira zuen proiektuaren kosturik garrantzitsuenak? 
 
Edozein enpresa eraikitzerako orduan bezala, aldez aurretiko zenbait 
inbertsioa egin behar dira eta beraz ondo pentsatu behar dira salmenta 
estrategiak. Gure kasuan zerbitzu nahiko estandarra emanda ere nahikoa 
litzake, ez baidaude antzeko zerbitzua ematen duten leku eta enpresa asko. 
Hala ere, gure aldetik, kalitatezko eskeintza bat egiteko prest gaude eta 
nahiko inbertsio egin ditugu, guztien gainetik garrantzitsuenak lursailaren 
alokairua eta material praktkoaren erosketa izango dira.  
 
Hainbat kostu finko izango genituken, hala nola, alokairua. Hasiera baten 
halako lursail handi bat alokatzeak zoramena ematen badu ere, ez genion 
kasu egin nahi izan kanpo proposamenei. Arrisku handiegia iruditzen 
zitzaigun eremua erostea eta hau murriztea erabaki genuen eta hasieran urte 
baterako kontratua dugunez hala ere arriskua  izaten jarraitzen du.  
 
Zenbait kostu aldakor ditugu eta garrantzitsuena eta bistakoena enpresen 
gaineko zerga da. Irabazien araberakoa denez ikusi beharko da ea zenbateko 
mozkinak izango ditugun. Gero korronte elektrikoarena egongo litzateke: 
Zenbait argi, ordanagailu edo bestelako argi indarra behar dugu eta asko 
erabiliko ez badugu ere, hilabetero zifra bat ordaindu beharko dugu.  Gure 
kostu aldakorretan nagusiak pinturazko bolak izango ziren, eta gainera asko 
beharko genituke denbora-tarte laburrean. Horrez gain, elektriz 
 
 
 
 
Gure eskala ekonomiataz ere adi egon beharko dugu honek gure kostuak 
merketu edo garestituko baiditu. Hasieran ez dugu espero jende asko etorriko 
denik, ez baida egongo oso ondo zabalduta, batez ere etorritako jendeak 
emandako gomendioek laguntzen baidute honetan beraz gure produkzioa 
baxua izango da eta beraz, garestia. Hala ere luzerako ikuspena izan behar 
da eta gauzak behar bezela eginez gero irabaziak eta emaitzak helduko dira. 
 
 
 
 



Hedapen jardueretan ere begia jarri beharko genuke, hobeketa prozesu 
konstante bat gauzatu dadin. Adibidez gero eta babesle gehiago lortu 
eskeintza zabaldu ahalko dugu (adib: musika soiñuen enpresa batekin eta 
horrela musika aparatu bat izango genuke). Prozesu motela izango da baina 
berrikuntzak sartzen joan nahi badugu, nahi dugun hedapen eta optimizazioa 
lortzeko, gure kolaboratzaile zirkuloa handitzen joan beharko dugu, betiere 
inguruko enpresekin 
 


