
 
Endulzando experiencias 1 

 

CANALES DE DISTRIBUCIÓN Y COMUNICACIÓN 

Nuestras principales vías de comunicación con el cliente consisten en un uso de las redes sociales adecuado, 

promocionando nuestro producto en nuestro perfil y con campañas que inciten a conocer y a probar nuestro 

producto. 

En cuanto a los canales de venta, se podrá adquirir nuestro producto de dos maneras diferentes: 

 en los establecimientos físicos y tiendas online de nuestros socios colaboradores, así como en todos 

los establecimientos que lo adquieran a través de la distribuidora Salas & Gayol. 

 en nuestra página web 

De la distribución de nuestro producto a los puntos de venta y venta online se encargará la empresa Panero 

S.L. 

        

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

En nuestra página de Instagram colgaremos todos los días fotos de las recetas que hagan 

nuestros clientes, también colgaremos fotos de postres hechos por nosotros, así como  recetas 

explicativas para que a la gente que esté interesada se entretenga y pase un buen día. También 

haremos sorteos, experiencias al llegar a tantos seguidores… 

 

 

En nuestra página de Facebook se podrá saber más sobre nuestros productos y aprender cosas 

nuevas todos los días. Subiremos noticias de campeonatos de pastelería e información sobre 

ingredientes de este sector y de nuestros propios productos. 
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Tarjeta de visita KitCake 

En la página web presentaremos nuestros catalogo para que nuestros clientes puedan 

comparar nuestros productos, también encantarán las tiendas donde vendemos nuestro 

producto. “Kitcake.es” 

+34 656575543 

contacto@kitcake.es 
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Puntos de venta geolocalizados 

Coalla (Gijón, Oviedo y Madrid) 

 

Salas & Gayol (Gijón) 
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Delicatessen Antonio (Avilés) 

 


