2-Balio proposamena

Gure zerbitzua bezeroei gauza onuragarriak ematen dizkiete, komentatu behar da
gure bezeroak sektore konkretu batean daude sartuta hau da pertson helduak
direnez ezagutu behar dugu ondo gure bezeroei eta gauza onuragarriak ematen
saiatuko gara.

Momentu hauetan kokatu behar gara Covid-19 eragin handia duela, gure
empresaren helburua lehen urtean gizartearen ongizatean oinarrituta izango da adin
handiko pertsonak zaintzea ahalik eta haien segurtasuna hobetzea hau da; haiek
erosketak egiteko normalean supermerkatu batera joan behar zara edo hori, beraz,
ondo egongo da aurrekoan azalduta bezala lehen urtean garratsitzua izango da
pertsona helduak ahalik eta kalera denbora gutxiagoan ateratzea, hurrengo urtetan
gure empresa berdin komportatuko da Covid-19 garaia pasa arren.

Gure empresa bezeroei ere emango dio erosotasuna eta hori bezeroak
errespetatuko eta kontuan hartuko dutela espero dugu.

Beste aldetik, komentatu behar da gure empresak arazoak konpontzen dituela;
nagusiki aurrean komentatu dudan guztia, ere krisi bat egotean, horri aurre egiteko
kontsumoa garrantzitsua izango da eta gure empresa arlo horretan arazoa
konpondu dezakegu.

Gure bezeroak esan dudan bezala
pertsona helduak dira eta pentsio
arazoak kontuan izan behar dugu ,
bezero mota hauetan oso merke
uzten dugu  produktuak erdo
zerbitzua eta horregatik haiek izan
ahal duten arazo bat konpondu
dezakegu

Laburbilduz, gure empresa hainbat
arazo konpontzen ditu batez ere
gizartearen ongizatea bilatzeko dute
helburu.

Gure proposamenaren balioa
kuantitatiboa izango da baina ere kualitatiboa; hau da, komentatu dezakegu
kuantitatiboa prezioa jarriko dugulako hau da gure zerbitzuaren oindorioz produktuei
prezioa jarriko dugu beraz arlo horretan kuantitatiboa izango da, gainera, abiadura



garrantzitsua izango da gure empresak zeren eta mota honetako empresak
abiadurari garrantzia ematen diote eta bezeroak kontuan hartuko dute abiadura
horregatik abiadura garrantzitsua da.

Beste aldetik kualitatiboa ere izango da; gure zerbitzua gizarteari laguntzeko balio
duelako bereziki. Balio kualitatiboan kontuan hartu behar ditugun faktoreak izango
dira diseinua eta bezeroen esperientzia.
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Guztia laburbilduz, lehiakideengandik bereiz gaitezke honakoen bitartez, batez ere:
- Berritasuna: Gure enpresaren ideia berritsua da, ez daude gure enpresa
bezalako beste enpresak
- Prestazioak: Pertsona helduentzat zuzenduta dago enpresa honek
- Arriskuen murrizketa: Aurrean azaldu dugun arriskuak murrizten ditugu beraz
garrantzittsua izango da gure enpresa hobetzeko




