Gure diru iturri nagusia publizitatearen bidez lortuko dugu. Betiere publizitatea
josangarria dela ziurtatuz.

Izan ere, dohaineko aplikazio gehienek beraien webgunetan enpresa desberdinen
iragarkiak jarriz lortzen dituzte irabaziak. WIXUk ere eredu horri jarraituz, enpresa
desberdinekin kontaktuan jarri eta espazio publizitarioa eskeiniko genieke gure aplikzioan

hitzarmenez erabakitako prezio jakin baten truke.

Bestalde, irabaziak bermatzeko, gure negozioa freemium eredukoa izango da.

Hots, aplikazioaren edo webgunearen oinarrizko erabilera doakoa izaneran etorkizunean
aplikazioaren bertsio berria eskuratu nahi izanez gero (WIXU premium) ordaindu egin

beharko dute.

WIXU merkaturatzeko prozesuaren lehenego hilabeteetan, baliteke kostu guztiei aurre
egiteko behar adina dirurik ez izatea. Prestazio handiko langileetaz eta beharrezko
ekipamenduaren jabetzaz baliatuz, WIXUk beste enpresa batzuengandik
azpikontratatzeko aukera emango du. Hau da, informatika zerbitzuak eskainiko dizkie

beste enpresa handiago batzuei.



