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Identificacion del proyecto

1.1 ldea:

La idea principal es importar coches de alta media/gama
de segunda mano y transportarlos a Espana donde
empezara el proceso de obtencion de toda la
documentacion necesaria para que cada vehiculo pueda
circular sin problema por Espaia. Posteriormente se
pondra a la venta tanto en internet (en una pagina web de
nuestro dominio) y en fisico en una nave industrial situada
cerca de Barcelona.

Esta idea de empresa esta orientada a las personas que
buscan un coche de media o alta gama pero no quiere
pagar tanto como en el concesionario oficial de su pais.
Como es obvio este proyecto se dirige principalmente a
gente de un poder adquisitivo alto o para empresas que
necesitan ciertos vehiculos y no quieran preocuparse de
los tramites necesarios para hacer posible la circulacién
del vehiculo. El principal atractivo de este proyecto es
claramente el reducido costo de los vehiculos en



comparacién con el precio de los mismos en Espana
pero,también, otro punto importante seria la simplicidad
del proceso ya que nosotros nos ocupamos de todos los
tramites y el cliente solo tendra que escoger el coche que
él quiera.

Las importaciones se realizan mediante un Ferri que
llegara al puerto de Barcelona, para ello, estariamos
asociados con una empresa de importacién y exportacion.

Tendriamos contratado a alguien en el extranjero que
buscara y analizara los modelos y en Espana, a un
mecanico de chapa y uno de motor.

Contaremos con una pagina online donde habria un
catalogo virtual de todos los modelos junto con toda la
informacién de la empresa y con una nave en Barcelona.

Nos dirigimos principalmente a la clase alta.

1.1.1. IDEA'Y NOVEDAD

Los principales motivos por los que escogimos esta han
sido:

e Nos parecié una idea con un mayor margen de
beneficios.

e No necesita grandes inversiones, tanto en
infraestructura como en personal .Es un tema que
realmente nos apasiona y sobre todo Espaina sigue
siendo un pais en el que comprar y vender coches es
rentable, ya que la mayor durabilidad de los mismos
ha propiciado que se puedan llevar a cabo un mayor



numero de transacciones con respecto a lo registrado
algunos anos atras. En resumen, es una idea
rentable,que no necesita grandes inyecciones de
capital, que tiene futuro y lo mas importante, que nos
gusta realmente

Esta empresa cuenta con aportaciones y novedades en el
mercado tales como:

1) Servicio rapido, eficiente y eficaz para la mayor
satisfaccion del cliente.

2) Modelos de automéviles no disponibles en el mercado
espainol debido a su baja o nula produccién en la
peninsula.

3) Entrega puntual y segura en el domicilio del cliente o
en la direccidn que sea proporcionada por este.

4) Disponibilidad de coches reservados para la empresa
con vinilos promocionando la empresa

5) La oportunidad de poder probar los modelos mas
demandados, seleccionados mediante una encuesta a
clientes potenciales.

6) Apariciéon de la empresa en eventos automovilisticos
alrededor de toda la peninsula.

1.1.2. ANALISIS DE LA VIABILIDAD, RENTABILIDAD Y
OPORTUNIDAD

Muchas empresas o concesionarios que se dedican a la
venta y / o importacidén de coches del extranjero los
venden a precios excesivamente elevados o unicamente
abarcan algunos paises mientras que nuestro negocio
consiste en la reventa de coches de gama media / alta



exportados desde el extranjero por un precio algo mas
accesible que el habitual en empresas de este sector y con
toda los tramites resueltos, ademas de contar con
posibilidad de trasladarlo a otras ciudades por un
modélico precio.

Nuestra fuente de ingresos se basara en lo ganado por
cada coche y un porcentaje obtenido de servicios extras
contratados por los clientes tales como los traslados,
documentacion etc...

Se necesitan alrededor de 1.000 € para la creacion del
sitio web y entre 10.000 € y 20.000 € para el alquiler,
500.000€ para invertir en el producto que luego vamos a
vender, importacién incluida mas los gastos en mobiliario
basico (mesas, caja registradora, material oficina y
tecnologia etc...). A el capital fisico se le anadiria el dinero
necesario para la contratacion de empleados y la
seguridad social.

Nuestra principal competencia serian empresas como
Auto Miiller o Auto Eland quienes también realizan la
misma funcioén de importaciéon de coches extranjeros,
ademas estas concretamente también de Alemania, por lo
mismo ampliaremos la variedad de paises procedentes,
modelos, servicios y estableceremos unos precios
competitivos.

1.1.3. LOCALIZACION
L'HOSPITALET DE LLOBREGAT



Nuestra nave central y fisica se
encontrara en L'Hospitalet de
Llobregat, un municipio de la provincia
de Barcelona y a pocos kildmetros de
su centro. Nos situaremos,
concretamente, en el Distrito diez Sant Marti, un lugar
conocido no unicamente por su reputacion cultural,
moderna y tecnolégica, si no por muchos otros factores
favorables a la hora de instalar nuestra empresa.

Como ya hemos mencionado es un distrito muy
conocido por estar avanzando
tecnolégicamente, algo que en la actualidad se
esta volviendo un aspecto imprescindible que
hay que tener en cuenta, aun asi, consideramos
que su principal ventaja es el hecho de tener
unas grandes vias de transporte que pesar de
que a nosotros lo que mas nos interesa sea su
comunicacion con el puerto, ya que transportaremos
nuestros coches en Ferri, ademas esta excelentemente
comunicado con la lineas de autobuses, con los
ferrocarriles, los tranvias, los metros y con las principales
carreteras, otro punto a favor no solo para nosotros, si no
también para las facilidades de los clientes a la hora de
llegar a nosotros.

Otra de sus virtudes es su gran prestigio a la hora de
instalarse empresas conocidas, siendo conocido también
por su buen nivel econédmico y cercano a los barrios
considerados de lujo como Diagonal Mar, lo que encaja
con nuestro perfil de cliente, pero que a su vez se
mantiene en precios accesibles.

1.1.4. DAFO



ANALISIS INTERNO

DEBILIDADES

Falta de experiencia
empresarial.
Presupuesto limitado.
Necesidad de
abundante capital.
En nuestra empresa
no hay ninguna
persona con
conocimientos de
marketing online.
Producto no para
cualquier publico.

Restricciones de edad.

Grupo de
compradores
reducido.

Ventas irregulares.
Dependencia total del
proovedor.

ANALISIS EXTERNO

AMENAZAS

e Las diferentes politicas

que perjudiquen a
nuestra, tanto de
gobiernos nacionales
como locales.

Leyes de proteccién
medioambiental.

Certificaciones y
permisos necesarios
para la matriculacién
de los vehiculos para
su legal circulacioén.



FORTALEZAS

Son diversos los puntos
positivos de nuestra idea de
proyecto. Entre las
fortalezas, destacan la
innovacioén del servicio
otorgado, es decir, del
producto vendido, ademas
de buscar como objetivo una
plena satisfaccion de
nuestros clientes
potenciales.

OPORTUNIDADES

e Gracias alas TIC
podemos darnos mas a
conocer.

e Comprar en el
extranjero de segunda
mano hace que la
compra para nosotros
sea mas rentable, ya
que los clientes nos lo
compran por un precio
mayor debido al valor
anadido.



Agustin Castejon Bartolome

C/ La Luna, 5 -1 B, , Oviedo, Asturias 33001
633163962
gusiguberog@gmail.com

Resumen profesional

Aptitudes
« Creativo « Responsable
« Confiando en si mismo « Don de gentes
« Puntual « Implicado
e social « Eficiente
« Lingiiistica
Experiencia
tatuador y disenador oct. 2010 . mar. 2016

Bestink . Los Angeles , California, Estados Unidos
Encargado de disenar y tatuar

Empleado may. 2005 . sept. 2009
JD . Los Angeles , California, Estados Unidos

Trabajador a jornada completa en JD, Los dngeles.

Encargado de asesorar y vender cualquier tipo de prenda o articulo disponible en la
tienda

Formacién académica

ESO y Bachiller may. 2000
Colegio Loyola PP Escolapios E 1ES Alfonso . Oviedo, Asturias
« Nota media final 9,5
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FERNANDO JOSUE HERRERA
ALBAN

CONTACTO

o) 673701187

& josue haDO0@gmail.com

o San Melchor Garcia
Sampedro 69, Oviedo,
Asturias 33008

RESUMEN PROFESIONAL

APTITUDES

= Responsable

+ Determinado

= Puntual

= Don de gentes
» Emprendedor
« Iniciativo

+ Conflanza

EXPERIENCIA

DETAILER jun. 2019- sept. 2020
Diego's mobile auto spa, Ohio, Ohio United States of America

JEFE DEVENTAS may 20718- nov. 2079
Foot Locker S A, Pola de Siero, Asturias

JEFE DE VENTAS jun. 20719- ago. 2019
Jimmy Jazz, Brooklyn, New York United States of America

= Cobrar y depositar dinero en cuentas, desembaolsar fondos de cuentas
de dinero en efectivo para pagar boletas o facturas, llevar registros de
cobros y desembolsos, y garantizarse de que las cuentas estén
equilibradas.

« Poner en funcionamiento equipes de oficina, como faxes,
fotocopiadoras o sistemas telefanicos, y disponer las reparaciones
cuando fallan los equipos.

» Atender a los visitantes o a las personas que llaman y manejar sus
consultas o derlvarlos a las personas apropladas segun sus requisitos,

FORMACION ACADEMICA

TITULO DE BACHILLERATO sept. 2020
IES Alfonso Il Oviedo, Asturias

EDUCACION SECUNDARIA OBLIGATORIA jun. 2017
Santo Angel De La Guarda, Oviedo, Asturias
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LUIS IGLESIAS GOMEZ

CONTACTO

o/ 678300670

= liglesiasgomez@gmail.com

o Hermanos Menendez Pidal,
20, 7 B, Oviedo, Asturias
33005

RESUMEN PROFESIONAL

Programador experto y dinamico
con un solido historial de logros
en tecnologia. Un lider motivado
con una gran capacidad de
organizacion y priorizacion. Las
areas de conocimiento incluyen
idiomas, edicion de video .

APTITUDES

+ Word

« Excel

« Adobe ilustrator

» Photoshop

« Pythom

* Ingles B2

« Seguridad tecnologica y
publica

EXPERIENCIA

EMPLEADO abr 20719- dic. 20719

Footlocker, Oviedo, Asturias
Emprendedor

FORMACION ACADEMICA

MASTER EN ADMINISTRACION DE EMPRESAS - DERECHO Y ADE  oct.

2025
les Alfonso ||, Oviedo, Asturias
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YENNY YANEZ MARTINEZ

DN 717438470
Telétono: 684 64 92 54
Yennyyaezt@gmail.com

C/RIO PORCIA N6
33010 OVIEDO, ASTURIAS (ESPANA)

FORMACION ACADEMICA

SEPTIEMBRE DE 2004 - JUNIO DE 2009

Colegio Amor de Dios, Oviedo - itulo de Edncacion nfantil
SEPTIEMBRE DE 2013 - JUNIO DE 2014

Colegio Pablico Ventaniclles, Oviedo - (itndo de Fdveacion Primaria
SEPTIEMBRE DE 2016 - JUNIO DE 2015

Colegio Coneertado Santo Angel de la Guarda, Oviedo - Fitulo de Edicion Secundaria
Obligatoria

SEPTIEMBRE DE 2019 - JUNIO DE 2021
1E S, Alfonsa 11, Oviedo - Titule de Baehillerato en Clencias Sociales

SEPTIEMBRE DE 2021 - JUNIO DE 2025

Universidad Complutense de Madreid - Grado en Diveccion v Ldministracion de emfesas,

HABILIDADES Y COMPETENCIAS

Emprendedora con capacidad de facil aprendizaje, responsable y buena orientacién, Un dominio del

castellano natal, un nivel de Inglés B2 v cursando italiano.

HOBBIES E INTERESES

La fotografia , la escritura, el cine y la misica,
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