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Identificación del proyecto 
 
1.1 Idea: 

La idea principal es importar coches de alta media/gama 
de segunda mano y transportarlos a España donde 
empezará el proceso de obtención de toda la 
documentación necesaria para que cada vehículo pueda 
circular sin problema por España. Posteriormente se 
pondrá a la venta tanto en internet (en una página web de 
nuestro dominio) y en físico en una nave industrial situada 
cerca de Barcelona.  

 

Esta idea de empresa está orientada a las personas que 
buscan un coche de media o alta gama pero no quiere 
pagar tanto como en el concesionario oficial de su país. 
Como es obvio este proyecto se dirige principalmente a 
gente de un poder adquisitivo alto o para empresas que 
necesitan ciertos vehículos y no quieran preocuparse de 
los trámites necesarios para hacer posible la circulación 
del vehículo. El principal atractivo de este proyecto es 
claramente el reducido costo de los vehículos en 
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comparación con el precio de los mismos en España 
pero,también, otro punto importante sería la simplicidad 
del proceso ya que nosotros nos ocupamos de todos los 
trámites y el cliente solo tendrá que escoger el coche que 
él quiera.  

 

Las importaciones se realizan mediante un Ferri que 
llegará al puerto de Barcelona, para ello, estaríamos 
asociados con una empresa de importación y exportación. 

Tendríamos contratado a alguien en el extranjero que 
buscará y analizará los modelos y en España, a un 
mecánico de chapa y uno de motor. 

 

Contaremos con una página online donde habría un 
catálogo virtual de todos los modelos junto con toda la 
información de la empresa y con una nave en Barcelona. 

Nos dirigimos principalmente a la clase alta. 

 

1.1.1. IDEA Y NOVEDAD  

 

Los principales motivos por los que escogimos esta han 
sido: 

● Nos pareció una idea con un mayor margen de 
beneficios. 

● No necesita grandes inversiones, tanto en 
infraestructura como en personal .Es un tema que 
realmente nos apasiona y sobre todo España sigue 
siendo un país en el que comprar y vender coches es 
rentable, ya que la mayor durabilidad de los mismos 
ha propiciado que se puedan llevar a cabo un mayor 
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número de transacciones con respecto a lo registrado 
algunos años atrás. En resumen, es una idea 
rentable,que no necesita grandes inyecciones de 
capital, que tiene futuro y lo más importante, que nos 
gusta realmente 

Esta empresa cuenta con aportaciones y novedades en el 
mercado tales como: 

1)​     ​Servicio rápido, eficiente y eficaz para la mayor 
satisfacción del cliente. 

2)​     ​Modelos de automóviles no disponibles en el mercado 
español debido a su baja o nula producción en la 
península. 

3)​     ​Entrega puntual y segura en el domicilio del cliente o 
en la dirección que sea proporcionada por este. 

4)​     ​Disponibilidad de coches reservados para la empresa 
con vinilos promocionando la empresa 

5)​     ​La oportunidad de poder probar los modelos más 
demandados, seleccionados mediante una encuesta a 
clientes potenciales. 

6)​     ​Aparición de la empresa en eventos automovilísticos 
alrededor de toda la península. 

 

1.1.2. ANÁLISIS DE LA VIABILIDAD, RENTABILIDAD Y 
OPORTUNIDAD  

 

Muchas empresas o concesionarios que se dedican a la 
venta y / o importación de coches del extranjero los 
venden a precios excesivamente elevados o únicamente 
abarcan algunos países mientras que nuestro negocio 
consiste en la reventa de coches de gama media / alta 
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exportados desde el extranjero por un precio algo más 
accesible que el habitual en empresas de este sector y con 
toda los trámites resueltos, además de contar con 
posibilidad de trasladarlo a otras ciudades por un 
modélico precio. 

 

Nuestra fuente de ingresos se basará en lo ganado por 
cada coche y un porcentaje obtenido de servicios extras 
contratados por los clientes tales como los traslados, 
documentación etc… 

 

Se necesitan  alrededor de 1.000 € para la creación del 
sitio web y entre 10.000 € y 20.000 € para el alquiler, 
500.000€ para invertir en el producto que luego vamos a 
vender, importación incluida más los gastos en mobiliario 
básico (mesas, caja registradora, material oficina y 
tecnología etc...). A el capital físico se le añadiría el dinero 
necesario para la contratación de empleados y la 
seguridad social. 

 

Nuestra principal competencia serían empresas como 
Auto Müller o Auto Eland quienes también realizan la 
misma función de importación de coches extranjeros, 
además estas concretamente también de Alemania, por lo 
mismo ampliaremos la variedad de países procedentes, 
modelos, servicios y estableceremos unos precios 
competitivos.  

 

1.1.3. LOCALIZACIÓN  

L'HOSPITALET DE LLOBREGAT  
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Nuestra nave central y física se 
encontrará en L'Hospitalet de 
Llobregat, un municipio de la provincia 
de Barcelona y a pocos kilómetros de 
su centro. Nos situaremos, 
concretamente, en el Distrito diez  Sant Martí, un lugar 
conocido no únicamente por su reputación cultural, 
moderna y tecnológica, si no por muchos otros factores 
favorables  a la hora de instalar nuestra empresa. 

Como ya hemos mencionado es un distrito muy 
conocido por estar avanzando 
tecnológicamente, algo que en la actualidad se 
está volviendo un aspecto imprescindible que 
hay que tener en cuenta, aún así, consideramos 
que su principal ventaja es el hecho de tener 
unas grandes vías de transporte que pesar de 
que a nosotros lo que más nos interesa sea su 
comunicación con el puerto, ya que transportaremos 
nuestros coches en Ferri, además está excelentemente 
comunicado con la líneas de autobuses, con los 
ferrocarriles, los tranvías, los metros y con las principales 
carreteras, otro punto a favor no solo para nosotros, si no 
también para las facilidades de los clientes a la hora de 
llegar a nosotros.  

Otra de sus virtudes es su gran prestigio a la hora de 
instalarse empresas conocidas, siendo conocido también 
por su buen nivel económico y cercano a los barrios 
considerados de lujo como Diagonal Mar, lo que encaja 
con nuestro perfil de cliente, pero que a su vez se 
mantiene en precios accesibles. 

 

 

1.1.4. DAFO  
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       ​ANÁLISIS INTERNO  
 

       ​ANÁLISIS EXTERNO  

 DEBILIDADES 

  

● Falta de experiencia 
empresarial. 

● Presupuesto limitado. 
● Necesidad de 

abundante capital. 
● En nuestra empresa 

no hay ninguna 
persona con 
conocimientos de 
marketing online. 

● Producto no para 
cualquier público. 

● Restricciones de edad. 
● Grupo de 

compradores 
reducido. 

● Ventas irregulares. 
● Dependencia total del 

proovedor. 

  

 

 AMENAZAS  

 

● Las diferentes políticas 
que perjudiquen a 
nuestra, tanto de 
gobiernos nacionales 
como locales. 

 

● Leyes de protección 
medioambiental. 

 

● Certificaciones y 
permisos necesarios 
para la matriculación 
de los vehículos para 
su legal circulación.  
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 FORTALEZAS  

 

Son diversos los puntos 
positivos de nuestra idea de 
proyecto. Entre las 
fortalezas, destacan la 
innovación del servicio 
otorgado, es decir, del 
producto vendido, además 
de buscar como objetivo una 
plena satisfacción de 
nuestros clientes 
potenciales. 

 OPORTUNIDADES  

 

● Gracias a las TIC 
podemos darnos más a 
conocer. 

 

 

● Comprar en el 
extranjero de segunda 
mano hace que la 
compra para nosotros 
sea más rentable, ya 
que los clientes nos lo 
compran por un precio 
mayor debido al valor 
añadido. 
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