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;Para quién esta pensado?

ENJOMAVI dirigira su actividad empresarial hacia entidades del sector
farmacéutico. Esto incluira tanto empresas privadas, como entidades
publicas, con el objetivo de establecer una red publico-privada de datos
de la cual todos los usuarios salgan beneficiados.

Categorizacion de los clientes

- Tipo de entidad segun funcion: farmacias, hospitales, clinicas
pediatricas, clinicas de ortodoncia, empresas farmacéuticas, etc.

- Tipo de entidad segun propiedad: publicas y privadas

- Creadoras de informaciéon (médicos) y recibidores de informacién
(farmacias)

Estrategia
ENJOMAVI seguirad una estrategia determinada:

1. En un primer momento, nuestro objetivo seran las empresas
aseguradoras pequefas. Propondremos nuestro servicio a empresas
aseguradoras mas pequefias.

2. Cuando hayamos conseguido una base sustancial, nos dirigiremos a
empresas de alcance mayor, con el deseo de crecer y expandirnos.

Tendremos en consideracion aspectos como el tamafio de las empresas,
el tipo y su funcién. En un primer momento, se perseguira la venta de
nuestro producto a aseguradoras relativamente pequefias o medianas ya
que seran las menos reticentes a compartir datos. El otro sector al cual
venderemos nuestro producto en un primer momento seran las farmacias,
con el objetivo de crear una red de farmacias. A través de ellas, nos
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daremos a conocer a proveedores farmacéuticos. En una segunda fase de
crecimiento, buscaremos a los especialistas médicos: clinicas de
ortodoncia, hospitales, pediatras o incluso veterinarios.

La actividad empresarial de ENJOMAVI se llevara a cabo en Valéncia vy,
mas adelante nos expandiremos a otras urbes y municipios.



