
3. SOCIEDADES CLAVE 
 
Como algunos de nuestros clientes van a ser las farmacias y las tiendas             
ortopédicas, en este caso funcionaremos como proveedores, ya que les          
venderemos las cantidades que soliciten, para que así los clientes puedan obtener            
el Kinefeedback directamente en una tienda física, cómoda y cercana para ellos. 
 
Los socios de los que dispondremos serán los que se dedicarán a fabricar             
directamente los componentes para el biofeedback, con los cuales tendremos que           
contactar y pedirles este mismo producto que es utilizado en la psicología para tratar              
los problemas de ansiedad pero solicitando que disponga de unas características           
diferentes al ser un producto que se basa en este otro ya existente pero que está                
centrado en los casos de ictus. También serán socios de nuestra empresa algunos             
ingenieros biomédicos los cuales llevarán a cabo la fabricación del Kinefeedback.  
Por último, las farmacias y ortopedias también constituirán nuestra red de socios al             
proporcionarles nuestro producto para que lo vendan en estas tiendas físicas.  
 
Las razones por las que estableceremos alianzas con los fabricantes de           
biofeedback y con los ingenieros biomédicos será para adquirir los recursos           
adecuados para llevar a cabo la fabricación de nuestro bien.  
De la misma forma, sentaremos alianzas con las farmacias para que los clientes que              
necesiten comprar el producto tengan una manera cómoda y sencilla para hacerse            
con él, pudiendo acudir a tiendas físicas. Sin embargo, también dispondremos de            
una página web para aquellos clientes que prefieran obtener el Kinefeedback de            
forma online. 
 
Queremos que las farmacias y tiendas ortopedias vean ventajoso comprarnos a           
nosotros el producto, por lo que se les presentarán dos opciones. La primera es              
darles la opción de pedir el producto solo después de que un cliente se lo haya                
encargado; la segunda manera es hacer un pedido de varios, o bien puntualmente o              
bien fijando unos plazos de tiempo cada los que se le enviará una cantidad fija de                
productos. En caso de que pidan una cantidad grande de productos se les hará un               
descuento. 
 
Por otro lado, es importante resaltar que las tiendas que adquieran nuestros            
productos podrán venderlos por la cantidad que ellos deseen.  
 
 
 
 


