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COSTES TOTALES:  

Nuestros costes fijos principales serían: 

-Empezaremos comprando una ​furgoneta de segunda mano para ahorrar costes, y cuando            

ya tengamos mejores ingresos al cabo de un tiempo, podremos permitirnos un vehículo             

mejor. Esto supondrá ​2.900€​ aproximadamente  

 

Además necesitaremos un uniforme de trabajo especial para el trabajo realizado, parecido            

al de un fontanero, que constaría de un mono de trabajo por un coste de alrededor de ​30€​,                  

sería uno por trabajador que se renovaría cada año por uno nuevo. Esto supondría un coste                

de ​3x30= 90€​ al año en ​uniformes​. 
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Además del uniforme, se necesitarán kits de herramientas para la instalación de las tuberías              

en el baño del cliente. Las herramientas especiales para cortar tubos, encajar griferías y              

tuberías se venden en kits de un coste aproximado a 160€. Se necesitarán 2 para empezar, y                 

si la empresa creciera, cada furgoneta contaría con una caja para la instalación de una               

estructura. En el primer año, las ​herramientas​ costarán 160x2= ​320€ 
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En cuanto a los costes de producción, se encargarán de fabricar la estructura de las tuberías                

diseñada en cada caso por nosotras, según las dimensiones del baño y el pedido del cliente.                

Le entregaremos los planos y ellos lo fabricarán en un plazo máximo de ​10 días, este plazo                 

será conocido por el cliente y habrá que sumarle el tiempo que se tardará en transportarlo                

(​1 día para hogares entre 20 y 30 kilómetros de diámetro desde la oficina y 2 o 3 días para                    

hogares menos próximos a nuestra ubicación)​. En total, les pagaremos ​60€/producto a la             
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empresa fabricadora (el 30% de los ingresos). ​Suponiendo que vamos a vender 336             

productos en el primer año, los pagos a la empresa fabricadora serían 30x336= ​10080€ 

  

Además, teníamos pensado alquilar una pequeña ​oficina desde la que poder organizar las             

tareas, llevar la contabilidad y recibir pedidos y encargos. El alquiler de esta oficina sería de                

300€ al mes= 3600€ al año 

Para finalizar, el salario que hemos de pagar a los empleados será ​900€ al mes. Con dos                 

pagas extras al año. Y las cotizaciones a la seguridad social serían de unos ​225€ al mes. ​Lo                  

que sería un total de 1025€ al mes por el pago de cada salario. Al haber 3 trabajadores,                  

estaríamos hablando de un pago de 1025x3=​3075€/mes. 36000€/año 

Nuestra empresa tendrá unos ingresos principales provenientes de la venta de activos,            

puesto que no obtendrá dinero de la prima por uso, ni publicidad, ni de licencias o primas de                  
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suscripción. En el primer año no tenemos pensado publicidad de ningún tipo excepto el logo               

de pegatina en la furgoneta: ​50€ 

COSTES TOTALES= ​50+10080+3600+30240+320+90+2900= ​47280€ el primer año. 

BENEFICIOS= ​72000-47280​= 24720€ el primer año. 

Está claro que, el primer año los beneficios no son muy altos, aunque no suponen pérdidas y                 

señalan un buen comienzo para la empresa. La empresa aún no es conocida, sacar una               

nueva empresa al mercado no es fácil y, según nuestros cálculos, necesitaríamos por lo              

menos 10 años para obtener unos beneficios anuales mínimos de 100000€. Cuanto mayores             

sean los ingresos, más invertiremos en publicidad y, uno de los planes de futuro sería crear                

nuestro propio material sin importaciones para ser una empresa 100% comprometida con el             

medio ambiente y en contra de la explotación de trabajadores que es, como sabemos un               

problema en otros países. Si la empresa sigue dando resultados óptimos, se ampliaría la red               

de distribución a toda España. 

PRECIO DE NUESTRO PRODUCTO 

El precio ​del producto ​sería 150€ ​por el producto de tamaño estándar, el que podría               

necesitar cualquier persona que tenga un sistema de tuberías normal. Además de este             

precio, el coste de la ​instalación sería de ​50€​. Esto podría considerarse dentro del precio fijo                

ya que la instalación es necesaria para el uso del producto y no puede ser efectuado por los                  

compradores, sino solamente por alguien especializado en este tipo de instalaciones. 
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Además, si las características de la casa o baño son diferentes a lo habitual y se necesita                 

tomar medidas o realizar un producto diferente al estándar ​bajo pedido de acuerdo con las               

especificaciones del cliente, el ​precio fijo ​será de ​300€​, aunque el ​servicio de instalación              

estaría incluido​ en él. 

Estos precios, se cobrarán como pagos únicos, aunque se podría dar el caso de pagos               

recurrentes divididos por pagos mensuales de 25€ al mes durante 1 año  

 

 

 

 

 

 

 


