
Aquí presentamos el CANVAS de nuestra empresa: 

 

 

Equipo de baloncesto. 

Proveedores de marcas 

conocidas que estén 

interesadas también 

en este nuevo 

mercado de 

metrosexuales y 

masculino. 

Red social Instagram 

para tener mayor 

publicidad dentro de 

esta pagando la 

publicidad con 

nuestros productos. 

Patrocinio de equipo 

de fútbol sala. 

 

 

 

 

Inclusión de nuestra empresa en 

aplicaciones de venta Online. 

Realización de sorteos 

Comprometernos con el medio 

ambiente 

 

 

 

 

 

 

Incluir mercado de 

productos de hombres 

e intentar aumentar las 

ventas a este género. 

Intentar crear cada vez 

más metrosexuales. 

 

 

 

Sorteos de productos en las 

redes sociales. 

Implementar un sistema de 

descuentos por puntos en 

compras. 

Establecer asociación con el 

nombre de nuestra empresa 

para el apoyo a metrosexuales. 

 

 

 

 

 

Orientado a mercado 

de hombres 

metrosexuales. 

Hombres entre 17 y 35 

años. 

 

 

Redes sociales incluyendo publicidad 

Experto en RRSS 

Influencers populares que 

promocionen nuestra marca. 

 

 

 

Comunicación en tiendas físicas 

y de manera online. 

Publicidad en tiendas físicas, 

anuncios online y mediante las 

redes sociales. 

 

SOCIOS CLAVE ACTIVIDADES CLAVE PROPUESTA DE 

VALOR 

RELACIÓN CON 

CLIENTES 

SEGMENTO DE 

CLIENTES 

RECURSOS CLAVE CANALES 



 

 

 

Publicidad en redes sociales. 

Gastos por productos regalados en sorteos. 

Consultoría informática que nos ayude a crear el comercio online, a 

mejorar la página web y resolver los problemas informáticos que podamos 

tener. 

 

 

Mercado de hombres que compran productos de nuestra tienda.  

O mujeres para sus maridos. 

 

 

ESTRUCTURA DE COSTES FUENTE DE INGRESOS 


