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CORTAPEX-ONE

1.Lluvia de ldeas
- casa residencial
- Combustible menos contaminante
- armario tecnoldgico
- subrayador escaner
- tejido antimanchas

- dispositivo que avise al médico del tratamiento de cada paciente

- pulsera que mida fiebre y mas cosas
- robot cortapelos

2. Criterios

Los beneficios que tenga

Su utilidad en nuestra sociedad

Que adquiera rentabilidad econdémica

Que sea posible

Que seas consecuente con el medio ambiente

A

3. Anélisis DAFO:

Debilidades Amenazas ‘ Fortalezas oportunidades
Robot - quita puestos de - Quelagenteno - notienes que salir - habria una gran
Cortapelo trabajo se fie de casa para clientela
- gasta - Que pueda tener cortarte el pelo - seria un ahorro
electricidad errores y - te ahorras dinero de dinero para la
repercuta sobre alalarga gente
el cliente - lo cortarias
exactamente
como quieras
- ysi funciona
bien , no puede
tner deblidades
como un
peluguero
IDEA: Tejido antimanchas.
Debilidades amenzas

- va a ser dificil encontrar el -
material del tejido
- Con el material puedes sudar mas -

que la gente no se fie por ser la
innovacién

El precio puede encarecer mas
Las empresas de detergentes van
ir contra nuestro productos
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fortalezas oportunidades
- no esta creado - no existe ni en nuestro pais ni en
- No vas a tener una mancha otros paises
durante el dia - Vas a ahorrar en electricidad ya
que no vas a poner tanto la
lavadora

4. Explicacion:

-Tejido antimanchas: es un tejido especial, el cual consiste en que si te manchas con tan
solo una pasada desaparece la mancha. La novedad es que no existe un tejido que
desaparezcan las manchas de una pasada. Y este producto ofrece un servicio muy bueno e
importante a la sociedad ya que no tienes manchas en la ropa durante el dia.

-Robot corta pelo: maquina que puede cortar el pelo simplemente introduciendo la cabeza
dentro de una cavidad céncava que estudia tu cuero cabelludo y te corta el pelo a tu gusto.
Con ejemplos en la pantalla de cortes de los cuales el usuario puede elegir cualquiera que
quiera. Asi el usuario puede cortarse el pelo en su casa siempre que quiera sin necesidad
de moverse ni de un peluquero, ademas de ahorrarse el gasto del mismo.

5. Caracteristicas:

-Nombre del producto: Cortapex-one

-El producto que vamos a disenar es la maquina corta pelo, estd maquina contiene estas
caracteristicas:
- Es una especie de casco que contiene una pantalla con acceso a internet en la cual
buscas tu corte de pelo deseado y la maquina lo ejecuta.
- Esta maquina contiene todos los materiales que ultiliza un peluquero para ejecutar
su funcién
- La maquina contiene un escaner para escanear (que esta todo el rato en
funcionamiento y esta haciendo todo el rato haciendo un estudio de su cabeza)
- Esta maquina funciona a través de electricidad y tiene un cable para enchufarlo
- Contiene varios botones para encender la maquina y apartar, para elegir su peinado
es a través de una pantalla tactil con acceso a internet para elegir su peinado
- La maquina va a incluir 3 cuchillas, que se deben de cambiar cada 20 usos.
- Ademas de dar la posibilidad de comprar nuevos recambios de cuchilla en la
empresa.
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6.Segmentacion del mercado:

-Este producto va dirigido a:

1. Va dirigido a personas entre 15-54 afios.

2. Principalmente va dirigido a sexo masculino, estimamos segun una fuente de
estadistica que oscila alrededor de 13.000.000 de varones con el pelo corto.

3. Por otra parte este producto podria dirigirse a personas del sexo femenino con pelo
corto, segun una fuente de estadistica estaria alrededor de 1.000.000

4. De las 14.000.000 de personas a las que va dirigido nuestro producto, alcanzaria el
éxito los primeros afos en un 5% de la poblacion espanola es decir unas 7000
personas

7. Relaciones con los clientes:

Relacién a distancia: se establece una comunicacién indirecta a través de recursos
tecnolégicos como email, mensajeria, etc.

Relacion automatizada: simula la atencién directa al cliente con base en un proceso
automatizado normalmente utilizando herramientas informaticas.

Relacién colectiva: se brinda atencién a un grupo de clientes o comunidad organizada en
foros,charlas y talleres.

8.Recursos Claves:

- Personales : Informaticos( para llevar la tienda online) , Administracion ( para llevar
la gestion) , Pelugueros ( como experto en la materia ) , Ingenieros ( para los
disefos ), Peones de montaje ( para llevar a cabo la elaboracién del producto )

- Materiales : Maquinaria para realizar el producto , elementos del producto ( pantalla
, cabezal regulable de las cuchillas , escaner, sistema mecanico interno )

- Inmateriales : Pagina web , el logotipo , la patente , la marca.

9. Fuentes ingresos:

La unica y principal fuente de ingresos que tiene nuestra empresa es la venta del producto
que se va a vender a un precio de 450€.

Creemos que este es un buen precio y es muy asequible para todas las personas porque
nuestra empresa parte con la politica econdmica de sacar pocos beneficios pero vender
mas cantidad

10.Canales de distribucién y comunicacion:
Nuestro canal de comunicacion principal sera a partir de una pagina web donde se explicara
detalladamente nuestro producto y un e-mail con el que se pueden comunicar con nosotros

Vamos a iniciar una pagina web donde venderemos tan solo ese producto ,

Vamos ha hacer la distribucién a partir de un canal externo , es decir a través de otra
empresa distribuidora , y va ser de duracion corta : el producto va desde el fabricante al
detallista o minorista, y de éste al cliente final. Es propio del comercio electrénico, en el que
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el que la plataforma ecommerce conecta productores y consumidores de forma agil y
sencilla.

Se va a llevar a cabo una estrategia intensiva: la venta se realiza a través de multiples
agentes con el objetivo de situar el producto en el mayor nimero de comercios
posibles.Cada paquete distribuido nos produce un coste de 3€

Los canales de venta de entrada sera a partir de la pagina web tan solo de manera online.

11. Sociedades clave:

Contaremos con la ayuda de unos especialistas para el desarrollo y mantenimiento de la
pagina web que nos costara 200 euros al mes . Estos especialistas se llaman cien1080°
Vamos a contactar directamente con el proveedor de aliexpress y segun el numero de
materiales que necesitemos llegaremos a un acuerdo y podremos obtener los productos a
un precio mas barato ( los precios que vamos a poner van a ser una estimacion basado en
operaciones similares a la que seria la nuestra )

12. Actividades Claves

- Produccién: La actividad clave es la produccién y la idea ya que este producto es
innovador en el mercado . Este producto se va a llevar a cabo en nuestra nave
ubicada en Valladolid en la que contaremos con una simple cadena de montaje que
contiene 10 peones de cadena ,cobrando el SMI ,(1050€) y 5 ingenieros que van a
cobrar 2.500 € al mes .Obtendremos a través de proveedores por internet y nuestros
trabajadores seran los encargados de elaborar el producto .

- Actividades de plataforma o red : Aunque la actividad clave es la produccién
también es importante contar con unos buenos gestores de nuestra plataforma
online porque es alli donde se va a realizar todas las ventas de la empresa.

- Para concluir podemos destacar que sera clave una buena produccién ( contar con
buenas herramientas , trabajadores formados ....) y una plataforma electrénica util y
bien preparada para los futuros clientes

13. Estructura de Costes

- Costes sociales y medioambientales : nuestra empresa nace concienciada con la
realidad que nos rodea en el mundo y en nuestras ciudades , vamos a reducir el uso
de envases de plastico por envases de carton mucho mas consecuentes con nuestra
realidad . De producir externalidades negativas se buscaran rapidas soluciones .



INGRESOS Y GASTOS
COSTES FIJOS
Luz
GESTION WEB

COSTES VARIABLES

INGRESOS TOTALES

Primer afo
Segundo ano
Tercer ano
Cuarto afio

Quinto afio

TRABAJADORES PE
INGENIEROS
ALQUILER NAVE
TLF MOVIL

COSTES FIJOS ANUALES

ESCANER

SISTEMA MECANICO
CASCO

TIJERAS

CUCHILLA
PANTALLA DIGITAL
PEINES

CANAL DISTRIBUCION

CORTAPEX-ONE

COSTE VARIABLE MEDIO PRODUCTO

Precio de venta del producto

250
750
1130
2500
3250

CF

403.600€
403.600€
403.600€
403.600€
403.600€

14 Rentabilidad de la empresa

CcV

200€
200€

T
1.050€ | 10.500€

2.500€
600€
50€

403.600€

50€
30€

1,00€

50€

3€

145€

450€

36.250€
108.750€
163.850€
362.500€
471.250€

12.500€

112.500€
337.500€
508.500€
1.125.000€
1.462.500€

CT

439.850€
512.350€
567.450€
766.100€
874.850€

Contrato con seguridad social

Peones 2.625€

Ingenieros 3.125€

TOTAL
-327.350€
-174.850€

-58.950€

Nuestra empresa va a necesitar partir con un capital de 30.000€ ( instalaciones y
obras en la nave ), este capital lo vamos a conseguir de los propios bienes de los
empresarios para amortizar todo el capital vamos a tardar aproximadamente unos 5

anos :
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- En el primer afio hemos calculado vender alrededor de 250 uds ya que es
una novedad del mercado y su fiabilidad sera rigurosa al principio aunque lo
vamos a promover todo lo posible e instalarlo en las ferias de muestra de
Espafia y el buen funcionamiento de nuestro producto va a hacer crecer su
popularidad por todo el pais .Nuestras Pérdidas son 327.350€

- En el segundo ano tenemos calculado vender alrededor de 750 uds ya que
su popularidad ira creciendo. Nuestras pérdidas son de 174.850€

- En el tercer afio tenemos calculado alcanzar una venta de 1130 uds ( la
empresa notablemente esta subida ). Nuestras pérdidas son de 58.950€

- En el cuarto afio el producto tendra una popularidad importante y empezara a
ser mas famoso y exitosos y tenemos pensada lograr el objetivo de las 2500
ventas. Tendremos unos beneficios de 358.900€ .

- En el quinto vendremos 3250 . tendremos unos beneficios 587.650 €.

En el cuarto afio empezamos a obtener beneficios y en el quinto afio amortizaremos el
negocio, y a partir de eSte afio la empresa sera rentable
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