
Inés Villaverde, Raúl Lamikiz, Laura Menéndez  

KAÑAKÍ 

                                 5-CANALES 

 

 

 

1-Comunicación y venta  
Los canales de promoción serán principalmente mediante internet ya que crearemos una 

plataforma para la venta de este producto y redes sociales, como Instagram, Facebook… ya que 

este medio es el más utilizado por el sector juvenil. 

 

Por otro lado comercializamos el producto mediante los distribuidores que irán promoviendo la 

Kañakí por diferentes establecimientos. 

 

2-Distribución y venta 
A continuación la venta del producto principalmente será en los locales de noche, pubs, club… 

debido a que son los lugares donde mayoritariamente se consume alcohol y también estos 

reciben gran parte del beneficio.  

 

Para la venta de este producto crearemos la página y lo distribuiremos mediante esta.Para su 

publicidad anunciaremos la página mediante nuestras redes sociales.  

  

3-Cobro del producto 

Se haría mediante internet, como si fuera una plataforma similar a Amazon.  

Se venderán en packs de 5,costarán 25€, se cobrarán gastos de envío a usuarios individuales. A 

la hora de la compra de grandes proveedores no se cobrarán gastos de envío. 

 


