
Canales de distribución 
Contrataremos el renting de un solo camión para la distribución de las bolsas en las               
empresas del País Vasco. Nuestra idea es hacer renting de un camión durante 3 años,               
pagando una cuota mensualmente de 115 €. Hemos decidido hacer renting de un             
camión ya que el desembolso inicial va a ser mucho más asequible que adquiriendo el               
vehículo de golpe. El renting que vamos a contratar cubrirá también el mantenimiento             
del camión, por lo que no tendremos ningún coste extra por reparaciones o             
mantenimiento del mismo. El camión contará con un espacio amplio para hacer la             
distribución más eficaz y organizaremos para que en cada ruta cubra como mínimo la              
distribución a tres grandes comercios. 
Por el contrario, la entrega de las bolsas a los clientes de pequeños comercios o a                
aquellos que se encuentren fuera del País Vasco , se realizarán por correo ordinario y               
su coste será asumido por el cliente.  
Tendremos en nuestras fábricas un espacio reservado para la exposición de nuestros            
productos, donde se podrá contactar con nuestro departamento de ventas para solicitar            
un presupuesto sin compromiso. Además, crearemos una tienda online donde se           
podrán personalizar y encargar las bolsas, desembolsando siempre un 40% del importe            
total de las mismas antes de comenzar su producción.Se podrá acceder a la página              
insertando el nombre “bagsforfuture” y tendrá un coste total de 15 euros al mes. Esta               
estará también disponible en móviles y tablets. En esta página web, se podrá encontrar              
información sobre la empresa, como nuestra misión o valores. También los clientes            
podrán encontrar información sobre la producción de nuestras bolsas, para asegurarles           
que todo nuestro trabajo va destinado a la mejora de nuestro planeta.  
 
No dispondremos de tienda física en la que se puedan comprar nuestros productos al              
por menor, ya que consideramos que nuestros productos no son un atractivo            
comercial, sino que intervienen en el transporte post-venta de otros procesos como la             
venta de víveres en supermercados, textiles, juguetes... 
 


