
 

 

 

 

Fuente de ingreso 

 

 Para las diferentes opciones que hay, los clientes están 

dispuestos a pagar lo que les hemos ofrecido, es decir, para 

el agente personal 1€ suelen estar dispuestos a pagar, para 

quitar los anuncios 0.20€ también suelen estar de acuerdo y 

para el V.I.P pagar 2€ también les parece bien es decir 

están dispuestos a pagar todas las opciones. 
 

 Actualmente como ya he dicho antes pagan 1€/mes por 

agente personal, para quitar los anuncios 0.20€/mes y por 

último para el V.I.P hay que pagar 2€/mes. 
 

 Nuestros clientes pueden pagar a través de tarjeta de 

crédito, a través de transferencias bancarias y por último y 

la que más usa la gente, ya que también la pueden usar 

menores de edad, es el PayPal 
 

 

 

 El método que quieren utilizar como bien he dicho antes es  

por Paypal 
 

 El agente personal suele ser el más vendido y más valorado 

en nuestra empresa ya que el 50% de nuestro clientes 

utilizan esa opción,  el V.I.P lo suelen coger alrededor de el 

30% de nuestros clientes y el de quitar los anuncios es el 

que menos se utiliza y lo usan el 20% de nuestros clientes 
 

 



 

 

 

 

 


