SEGMENTACION DE MERCADO

Invertir en promocionar una app, como “COOK IT”, resulta indispensable para
asegurarse destacar en el mercado de las apps y, poder asi, llegar a nuestros
potenciales usuarios.

¢Para qué tipo de clientes esta disefiada nuestra empresa principalmente? Pues
respondiendo a esta pregunta, nuestro tipo de clientes, tienen unas necesidades
y estan buscando esta app que se ajusta a ellos a la perfeccion sobre todo se
funciona muy bien con los jévenes que viven solos y no tienen mucha
experiencia en la cocina y no tienen mucha imaginacion, esta app les ayudara a
comer bien cada dia.
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En un primer lanzamiento la promocion de la aplicacion sera dirigida al
colectivo joven, entre los 20 y 30 afios. Consideramos que este perfil de
usuario es el mas necesitado de una ayuda en la alimentacion sanay equilibrada
ya que en gran medida son absolutos desconocedores de la cocina y elaboracion
de platos ricos y nutritivos. La herramienta sera ofrecida tanto al sexo femenino
como al masculino indistintamente.

En una segunda propuesta nuestros esfuerzos iran dirigidos a un publico con
mayores nociones culinarias pero mucho mas preocupados por su salud. Este
colectivo es representado entre los 40 y 60 afos.



